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seu negacio

y
Na agricultura, vocé é constantemente desafiado.
/Cada decisao tomada molda o futuro de sua fazenda.

“Com as solugdes de irrigacao Valley, vocé conecta
sua paixao ao sSucesso e juntos, transformamos
desafios em conquistas.
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Caro leitor,

E com grande satisfacdo que trazemos até vocé
a 27# edicao da Revista Pivot Point, marcada por
novidades, histérias de sucesso e perspectivas
para o fascinante mundo do agronegdcio.

Nesta edi¢ao, mergulhamos fundo em um pano-
rama abrangente do mercado agricola, oferecendo
um balanco detalhado do expert Vlamir Branda-
lizze, que vislumbra as previsoes e possibilidades
que se apresentam no horizonte deste novo ano.
Em entrevista com o Professor Fernando Franca da
Cunha, refletimos sobre o papel vital da irrigacao no
combate aos desafios decorrentes das mudancas
climéticas e fendmenos como o El Nino, garantindo
a sustentabilidade e produtividade das lavouras.

Além disso, apresentamos a mais nova edito-
ria da Pivot Point, "Agro Sem Fronteiras". Nesta
secdo, exploramos casos inspiradores, que trans-
poem as barreiras convencionais do que se pensa
em primeira instancia sobre irrigacao e agrone-
gdcio. Para inaugurar este segmento, trazemos o
admiravel relato de uma familia de agricultores
japoneses que, ao migrar para o Brasil, desbravou
terras desafiadoras e encontrou sucesso na inova-
dora produgao de abacate irrigado.

Destacamos também o inicio da producao na-
cional de um modelo de pivos centrais repleto de
diferenciais, que promete revolucionar o cendrio da
agricultura irrigada e estabelecer um novo padrao
de eficiéncia e tecnologia. Tradicionalmente, a Pivot
Point esta repleta de depoimentos inspiradores de
produtores que encontraram nas tecnologias agri-
colas o caminho para transformar os seus negocios
e impulsionar o desenvolvimento do setor.

"Esta edicao

esta repleta de
depoimentos
inspiradores de
produtores que
encontraram

nas tecnologias
agricolas o caminho
para transformar
seus negocios”

CASSIA PARREIRA

Gerente de Marketing
da Valmont Brasil

Convidamos vocé a se inspirar a cada pagina desta revista. Boa

leitura, e que as ideias aqui apresentadas estimulem novas conquis-

tas e inovagoes em sua jornada no agronegdcio!

Cassia Parreira

PIVOT POINT 2024
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seguranca alimentar sempre foi foco da humanidade. Sem ela,
nossa existéncia fica comprometida. Nossa visao de conservar re-
cursos e melhorar a qualidade de vida coloca a perpetuidade da
humanidade no centro do que fazemos. Cada lancamento, projeto
e empreitada da Valmont é movido pela missao que compartilha-
mos com produtores rurais ao redor do mundo: garantir a produ-
¢ao e a distribuicao de alimentos em escala global.

Ao longo dos anos, temos dedicado esforcos significativos para desenvol-
ver e implementar solugoes inovadoras, que impulsionem a eficiéncia e a
produtividade agricola. Avancos tecnolégicos, estratégias de conservacao e
investimentos em sustentabilidade, aliados a lideranca e ao discernimento
do homem do campo, sao as ferramentas que nos possibilitam construir a
seguranca alimentar todos os dias.

Nesta edi¢ao da revista Pivot Point, convido vocés a se inspirarem com his-
tdrias de sucesso e inovagao que destacam o compromisso inabaldvel dos pro-
dutores rurais e da Valmont com essa causa. Cada pégina é um testemunho
da resiliéncia, da criatividade e do espirito de colaboragao que impulsionam
nossa jornada em direcao a um futuro mais seguro e sustentavel para todos.

Que esta edigao sirva nao apenas como fonte de informagao, mas como
um lembrete do papel vital que cada um de n6s desempenha na construcao
de um futuro fértil e abundante.

Boa leitura!

Cristiano Del Nero

"Nosso compromisso
é construir uma
parceria ativa com
os produtores,
apoiando-os em suas
jornadas individuais
rumo ao sucesso.”

CRISTIANO DEL NERO

Diretor Presidente da
Valmont Brasil

VALLEY ¥

EDITOR FOTO DE CAPA Igor Silva Santos
Céssia Parreira Arquivo Valmont (Consultor de Irrigagéo)
COORDENADOR PROJETO GRAFICO E Murilo Risso

Luiz Barbosa DIAGRAMAGAO (Gerente Comercial Ag
JORNALISTA Siamo.studio Solar Valley)
RESPONSAVEL COLABORADORES Sandro Rodrigues

Faeza Rezende

MTB: 12323/MG
REPORTAGENS

Pedro Henrique Marino
Daniela Miranda
FOTOGRAFIA

Alex de Souza da Silva
Talles Gabriel

Alexandre Tanaka
(Pivotec Irrigagéo)

Benedito Anjos

(H20 Agrosolugades)

Carlos Augusto Ferreira
(Gerente de Projetos Valley)

Dearley Brito Liberato
(Supervisor Comercial)

(Gerente Comercial Brasil)

Wallisson Lara
(Gerente Territorial de
Vendas Valley)

Wellington Camargo
(Copasul)

APivot Point Brasil ¢ uma publicagdo quadrimestral e gratuita da Valmont Inddstria
e Comércio Ltda, destinada a seus distribuidores, amigos e clientes para divulgagéo
de ideias, opinides, noticias, eventos e langamentos. Todos os direitos sao reservados
e é proibida a reproducao sem autorizagéo prévia. O contetido dos andncios é

de responsabilidade dos anunciantes e todas as opinides e informagoes séo de
responsabilidade dos autores, e nao refletem a opinido da Valmont Brasil. Todas as
fotos sao de divulgacao, exceto as que possuem crédito especifico.

VALMONT INDUSTRIA E COMERCIO LTDA.
Av. Francisco Podboy, 1600 | Uberaba/MG, Brasil
+55-34-3318-9000 | marketingbrasil@valmont.com

‘q'(- valleyirrigation.com.br @ valleyirrigation valley_brasil

E] company/valley-irrigation ﬁ ValleyIrrigationPortugues

PIVOT POINT 2024



CIENCIA E ENGENHARIA

CONTE COM O SUPORTE VALLEY PARA
APRIMORAR O DESEMPENHO DA FAZENDA

1 milhao de hectares monitorados
simultaneamente no mundo e a sua lavoura
também pode fazer parte dessa conexao.

Fale conosco!

valleyirrigation.com.br
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RS DESTINA
R$100 MIA
IRRIGACAC

No final de dezembro, o Governo do Rio Grande do Sul, por meio da Secretaria da
Agricultura, Pecudria, Producao Sustentével e Irrigacao (Seapi), introduziu uma
série de medidas estratégicas visando assegurar maior eficiéncia e produtividade

aos agricultores gatichos. Entre as iniciativas, foram disponibilizados cerca

de R$ 100 milhoes em verbas para financiar projetos inseridos no Programa

Supera Estiagem. As medidas abarcaram o financiamento parcial de projetos de

irrigacao, a perfuracao de pogos artesianos e a construcao de acudes e cisternas.
Com esse proposito, o governo almeja expandir a drea de irrigacao no Rio

Grande do Sul, atenuando os impactos da seca no estado.

Desde o antincio do edital, foram submetidos 285 projetos —

de irrigacao buscando apoio financeiro para execucio. PLANO BUSCA

Nestes casos, o estado cobre 20% do custo de cada ATENUAR

projeto, com um limite de até R$ 15 mil por beneficidrio, IMPACTOS

totalizando um investimento de R$ 5 milhoes. Os fundos DASECANO
ESTADO

sao provenientes do Fundo de Recursos Hidricos.

PIVOT POINT 2024
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GERACAO DISTRIBUIDA
DE ENERGIA SOLAR
AVANCA 30%

RESULTADOS
ELEVAMA
POTENCIA
INSTALADA
DO PAIS

PIVOT POINT 2024

() TERRITORI0
NACIONAL

Em janeiro, a Agéncia Nacional de Energia
Elétrica (Aneel) divulgou um levantamento
que aponta que, em 2023, a geracao distribuida
de energia solar cresceu 40% em territério
brasileiro. Com capacidade total de 7,4 GW,
foram mais de 625 mil sistemas de micro e
minigeracdo de energia distribuida, conectados
arede de distribuicao elétrica. Os resultados
elevam a poténcia instalada do pais a 25,8 GW.
O desempenho de 2023 foi o segundo maior
registro anual ja observado pelo sistema de
monitoramento disponibilizado no portal da
Aneel. Ficou abaixo somente do desempenho de
2022, quando mais de 796 mil unidades de micro
e minigeracao foram conectadas a rede, com
uma capacidade instalada superior a 8,3 GW.

O estado com a maior capacidade
instalada em micro e minigeracgao distribuida
é Minas Gerais (3,50 GW instalados, 269 mil
sistemas), seguido por Sao Paulo (3,47 GW
instalados, 368 mil sistemas) e Rio Grande do
Sul (2,60 GW instalados, 288 mil sistemas).

19 eawmtai
TARIFA K1

DEFINIDA
PARA 2024

O ano de 2024 comegou com
importantes atualizacoes para o

setor de irrigacao. Em janeiro, o
Departamento Nacional de Combate
a Seca - 6rgao vinculado ao Ministério
da Integracao e do Desenvolvimento
Regional - emitiu uma portaria
estabelecendo o valor da parcela da
Tarifa de Agua (K1) para o ano vigente.
Essa tarifa refere-se a utilizacao das
infraestruturas comuns e ao apoio a
producao em projetos ptblicos de
irrigacao (PPIs).

De acordo com a portaria, os valores
cobrados serao equivalentes a 10% dos
respectivos Planos Operacionais Anuais
(POAs) apresentados pelos distritos e/
ou associacoes de irrigantes responsdveis
pela gestao dos servigos de irrigacao.
Além disso, uma tabela com os valores a
serem cobrados por hectare e por ano foi

divulgada para os perimetros irrigados
de Araras Norte, Baixo Acara, Jaguaribe
Apodi, Tabuleiros de Russas, Brumado

e Tabuleiros Litoraneos do Piaul.

© Visual Generation/ iStock Images
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ATE 2026,
95% DA
MATRIZ
ELETRICA
BRASILEIRA
SERA
RENOVAVEL

aumento na demanda de eletricidade do pais durante

Segundo estudo publicado
no final de janeiro pela
Ageéncia Internacional de
Energia (IEA), a geracao
de energia renovavel deve
compor 95% da matriz
elétrica do Brasil até 2026.
O relatério indica que
parques edlicos e usinas
solares fotovoltaicas
serao responsaveis

pela maior parcela do

esse periodo. Estima-se que a geracao dessas duas fontes |
serd quase 50% maior em 2026 em comparagdo com 2022,
alcancando aproximadamente 200 TWh e representando
cerca de 30% da geracao total de eletricidade do pais. Em
2023, essa participacao estava em torno de 20%. De acordo

com a IEA, a demanda por eletricidade no Brasil devera |

aumentar em média 2,5% ao ano entre 2024 e 2026. Em
comparacao, o crescimento foi de 2,2% entre 2018 e 2023.
Esse aumento é resultado do aquecimento da atividade

economica e do aumento do consumo residencial. ]

GOTAAGOTA

Em janeiro, o Ministério

da Integragéo e do
Desenvolvimento Regional
reconheceu novos polos de
agriculturairrigada no norte
do Espirito Santo e no oeste
do Rio Grande do Norte.

Com total de 1334,4 megawatts
de poténcia instalada, Santa
Catarina alcangou o 6° lugar no
ranking de maiores produtores
de energia solar do pais.

MAIS NOVIDADES DO
SETOREM 4 NOTAS

Em visita técnica a
Campos de Holambra
(SP), a Secretaria Estadual
de Agricultura anunciou que
prevé criar um plano de agao
paraincentivar airrigacao
no Estado de Sao Paulo.

Previsao do APEC Climate

Center (APCC) indica que as
condicoes climaticas do El Nifio
devem se manter até o trimestre
marco-abril-maio de 2024.

SERGIPE
CANINDE DO
SAO FRANCISCO
ELAGARTO

‘ 1%

Tomateirrigado
é sucesso no SE

Uma avaliagdo recente realizada pela
Companhia de Desenvolvimento Re-
gional de Sergipe (Coderse) destacou
resultados promissores na producao de
tomates nos perimetros ptblicos assisti-
dos pelo Governo do Estado. Segundo a
Secretaria de Estado da Agricultura, De-
senvolvimento Agrario e da Pesca, nos
perimetros irrigados de Canindé do Sao
Francisco e Lagarto, os agricultores be-
neficiados com o fornecimento de dgua
para irrigacao e assisténcia técnica agri-
cola conseguiram produzir, em 2023,
mais de 894 toneladas de tomate.

Os niimeros representam um aumen-
to de 160% em comparacdo com a produ-
¢do de 2022 (344 toneladas). A drea irriga-
da da colheita nos municipios de Canindé
de Sao Francisco e Lagarto foi um pouco
superior a 20 hectares no tltimo ano. No
entanto, a producao agricola dos agricul-
tores nos perimetros irrigados Califérnia
e Piaui, durante o mesmo intervalo, resul-
tou em aproximadamente nove hectares
para a colheita neste ano de 2024.

© Governo do Estado de Sergipe
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US$ 4 MILHOES
PARA ENFRENTAR
g ELNINQ Ehokeo

O Instituto de Hidrologia, Meteorologia e TEM GERADO
Estudos Ambientais da Coldmbia (IDEAM) EXTENSOS

declarou, em 2023, a presenca do El Nino

no pafs. A passagem do fendmeno pelo pais PERiODos
cafeeiro tem sido caracterizada por extensos DE SEc A N A

periodos de seca, que a longo prazo ameacam ~

o abastecimento de dgua da populacdo, bem COLOMBIA
como a sua utilizagao para a producao de

produtos essenciais e alimentos. Devido a geografia colombiana, existem
areas com maior probabilidade de enfrentar a dureza do El Nifio, como La
Guajira, departamento que faz fronteira com a Venezuela. Nestas dreas,

o Ministério da Agricultura colombiano tem procurado implementar
estratégias que permitam a populagao preparar-se para quando o
fenomeno se agravar. Conforme informado pela pasta, mais de US$

4,2 milhoes de ddlares foram destinados a estes projetos, que incluem
modelos agrotécnicos e recuperac¢ao de sistemas de irrigacao. Brigadas
de satide animal e distribuicao de alimentos também foram agregadas a
estratégia, além do fortalecimento da gestao de riscos nas regioes de La
Guajira, San Andrés e Providencia, La Mojana Sucrena e Los Santanderes.

DESCONTOS
ELETRICOS PARA
IRRIGACAO

1Q ww AGRICOLA

Em janeiro, o Ministério da Pecudria, Agricultura e Pesca (MGAP) do
Uruguai e a Administra¢do Nacional de Usinas e Transmissoes Elétricas
(UTE) divulgaram a aprovagao de um novo beneficio para a irrigacao
produtiva. Trata-se de um desconto comercial destinado a clientes inscritos
no MGAP, autorizados a praticar a irrigacao para fins produtivos, e que
tenham contratado tarifas horarias com a entidade energética. Para os
clientes que contrataram tarifa dupla, a energia consumida no horario

de pico serd cobrada pelo preco da energia fora do horério de pico. Para
os clientes que possuem tarifa tripla, a energia consumida no horario de
pico sera cobrada pelo prego da energia no horério flat. Nesta ocasido, o
desconto sera aplicado em dois periodos distintos: de novembro de 2023 a
abril de 2024 e de abril de 2024 a outubro de 2024.

PIVOT POINT 2024

‘ U\g MEXICO

Nova plataforma
digital focadaem

gital focad
irrigacao

gac

O Ministério da Agricultura e
Desenvolvimento Rural do México
(Sader) lancou, recentemente, uma
plataforma digital que permitird que
os agricultores do pais conhecam
em tempo real o funcionamento das
culturas irrigadas, com o intuito de
economizar até 40% de dgua, sem
afetar o rendimento das lavouras. A
plataforma, denominada Irrimodel,
foi desenvolvida em conjunto com
o Instituto Nacional de Investigacao
Florestal, Agricola e Pecudria
(INIFAP). Ela busca destrinchar os
principais problemas enfrentados
nas dreas de irrigacdo, como a
elevada competicao por 4dgua, as
secas recorrentes e prolongadas e
a intensificacao da variabilidade
climatica, que causa o encurtamento
ou o prolongamento dos ciclos de
desenvolvimento das culturas. O
investigador do Centro Regional

de Investigacao INIFAP Noroeste,
Ernesto Sifuentes Ibarra, explicou
que o Irrimodel funciona em
quaisquer condicoes climaticas

e de solo, bem como de gestao

e disponibilidade de 4gua.
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‘ U\l? ARGENTINA

Em 2024,
contribuicao
da agricultura

paraaeconomia

argentina deve
triplicar

A agricultura deverd contribuir trés
vezes mais para a economia argentina
em 2024. Projecoes da Bolsa de
Comércio de Rosario sugerem que

o valor bruto da producao de graos
ultrapassard US$ 15 bilhoes este

ano, em comparacao com os US$

5,3 bilhoes registrados em 2023. O
principal motivo do aumento na
contribuicao do setor € a recuperacao
da safra do pafs, apés os resultados
negativos do ciclo 2022/23. Estima-

se que a Argentina colherd cerca de
137 milhoes de toneladas na safra
2023/24, um volume 65% superior ao
do ano anterior e a segunda maior
producao da histdria. As chuvas que
chegaram as lavouras do pais, embora
tardiamente, ajudaram a atenuar os
efeitos do El Nifio. Como resultado, a
producao de milho devera atingir 56
milhdes de toneladas, seguida pela de
soja, com 50 milhoes. Com uma oferta
maior, as exportacoes de graos deverao
aumentar em 65%, chegando a

100 milhoes de toneladas.

GIROLATINO

AS NOVIDADES DA
AMERICA LATINA
EM 4 NOTAS:

Em 2023, o volume de soja

exportado pelo Paraguai foi
trés vezes superior ao embarcado
no mesmo periodo de 2022

Bolivia e Argentina

iniciaram, em
janeiro, certificagao
fitossanitaria eletronica no
comércio de vegetais

As exportagoes da Costa
Rica cresceram 15%
em 2023 e ultrapassaram os
U$18 milhoes de ddlares

México desbanca a China
apos 16 anos de dominio
nas exportacgoes para os EUA

© Tifonimages/iStock Images
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PROJETO UNIVERSITARIO _
CHILENO PROPOE SIMULACAO

AGROCLIMATICA

Uma equipe de pesquisadores da Universidade de O'Higgins, no Chile, tem
tracado estratégias para lidar com os severos efeitos dos fendmenos climaticos

na producao de culturas do pais. O time procura desenvolver uma solucao

que reduza a incerteza climatica e promova a transi¢cao para uma agricultura

climaticamente inteligente. Para isso, projetaram a Camara de Simulagao
Agroclimética: uma instalagao especializada, concebida para recriar condigdes

ambientais especificas cruciais para o crescimento e desenvolvimento das culturas

agricolas. A camara é totalmente isolada das condi¢oes —
ambientais externas e possui equipamentos que permitem INSTALAC AO
o controle preciso de luz, temperatura, umidade relativa e BUSCA
disponibilidade de 4gua para as plantas. Apos a construcao REDUZIR

da camara, serao realizadas avaliacoes das culturas frente INCERTEZAS
aos diversos estresses ambientais, com relatdrios anuais. CLIMATICAS

PIVOT POINT 2024



ENTREVISTA
FERNANDO FRANGA DA CUNHA
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NAO APENAS MANTEM A PRODUCAO
AGRICOLA, MAS CONFERE AOS AGRICULTORES
A CAPACIDADE DE ENFRENTAR E SUPERAR 0S

DESAFIOS CLIMATICOS”

A

~y
GAo ENTREVISTA COM
CUNHA

de Vigosa (UFV)

Em curso constante, os fendmenos climaticos tém exigido do homem do campo
umtrabalho pautado em resiliéncia e inovagéo. Mudancas climaticas e eventos
extremos constroem um cenario desafiador, que requer discernimento,
investimento e bom manejo. Nesse contexto, a PivotPoint conversou com o Doutor
em Engenharia Agricola e Professor do Departamento de Engenharia Agricola

da Universidade Federal de Vigosa (UFV), Fernando Franga da Cunha, que propde
importantes insights e perspectivas sobre o tema.

Pivot Point: Pode nos fornecer uma visao geral sobre
os efeitos que fendmenos climaticos como o El Nifio e
outros atuais podem ter na producéo agricola, espe-
cialmente no contexto brasileiro?
FFC: Nao apenas o El Nifio, mas também o La Niia,
sao fendmenos atmosférico-oceanicos ocorrentes no
Oceano Pacifico Equatorial, exercendo influéncia nas
condicoes climaticas globais. O El Nifio surge do aque-
cimento acima da média das dguas superficiais do Pa-
cifico, ao passo que o La Nina é originado pelo resfria-
mento anormal dessas dguas. Ambos desempenham
um papel significativo na produgao agricola brasileira.
Variagoes extremas de temperatura do ar, padroes
de chuva irregulares e eventos climdticos extremos
podem impactar diretamente as safras. Dada a vasta
extensao territorial e diversidade climdtica do Brasil,
diferentes regioes enfrentam desafios especificos.

O El Nifo, no que diz respeito a sua influéncia na
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agricultura, pode resultar em periodos prolongados de
seca, diminuindo a disponibilidade de 4dgua e preju-
dicando o crescimento das culturas, o que leva a uma
reducdo na produtividade. Por outro lado, em algumas
regioes, a presenca do El Niflo pode provocar chuvas
intensas e inundagoes, levando a saturagao do solo,
condicoes de hipdxia em areas com baixo fluxo de
4gua no solo e, consequentemente, causando danos
aos cultivos agricolas. Contrastando com o El Nifo,
o La Nifa, que finalizou em marco de 2023, apés trés
anos de duracao, geralmente traz padroes climaticos
mais estaveis. Associado a um aumento nas chuvas
em algumas dreas, o La Nifla pode ser benéfico para a
agricultura, assegurando um fornecimento adequado
de dgua para as culturas. No entanto, chuvas excessi-
vas podem resultar em inundacdes e erosao do solo,
enquanto temperaturas mais baixas podem afetar o
crescimento de culturas sensiveis ao frio.

FERNANDO
FRANCADA

Doutor em Engenharia
Agricola e Professor
do Departamento de
Engenharia Agricola da
Universidade Federal
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PP: Diante desse cenario, os produtores siao impeli-
dos alidar com os reflexos dessas intempéries. Qual é
aimportancia do discernimento nesse processo, para
a manutencgao da producao e para explorar o poten-
cial produtivo das lavouras?

FFC: Nos periodos criticos de mudancas climéticas
associadas ao El Nifio e La Nifia, os recursos agricolas
tornam-se frequentemente limitados. O discernimento
permite a otimizacao desses recursos escassos, garan-
tindo que sejam direcionados de maneira eficiente
para as necessidades prioritdrias dos cultivos agricolas.
A selecao cuidadosa de melhores técnicas de manejo
agricola para cada cenario, fundamentada no discer-
nimento, é um componente estratégico que fortalece
aresiliéncia das plantacoes. O discernimento capacita
os agricultores a tomarem decisdes proativas, anteci-
pando-se as variacoes climdticas e mitigando possiveis
danos. Entretanto, ele nao se restringe apenas aos de-
safios imediatos, mas contribui para a sustentabilidade
a longo prazo. Agricultores que incorporam essa habi-
lidade em suas praticas agricolas, aprendendo com ex-
periéncias passadas, estdo mais bem preparados para
enfrentar futuras variacoes climdticas, consolidando a
resiliéncia do setor.

PP: Aos seus olhos, quais técnicas e estratégias de
manejo especificas contribuem no combate aos efei-
tos dos fendmenos climaticos e na manutencao da
sanidade das lavouras?

FFC: Sao variadas as técnicas e estratégias que podem
ser empregadas para enfrentar os efeitos climadticos.
Em situagdes de chuvas acima do normal, sugere-se
préticas como iniciar a semeadura no inicio do peri-
odo recomendado, evitar semear em solo excessiva-
mente imido para prevenir compactacao, seguir um
esquema de rotacao de culturas, escolher cultivares re-
sistentes a doencas ftingicas, cuidar da sanidade e tra-
tamento de sementes, eleger cultivares nao suscetiveis
ao acamamento, monitorar a adubacao nitrogenada
em cobertura, evitar dreas com solo de baixo fluxo de
4gua e com topografia sujeita a inundacoes e colher as-
sim que o produto tenha umidade adequada.

Para situagoes de chuvas abaixo do normal, reco-
menda-se descompactar o solo, minimizar a mobiliza-
¢ao durante o preparo, preferir cultivos com cobertura
de solo, ndo utilizar populagao de plantas superior ao
recomendado, escalonar épocas de semeadura, implan-
tar as culturas sob condicoes adequadas de umidade e
temperatura, aplicar produtos que aumentam a reten-
¢ao da dgua no solo, evitar esvaziamento de barragens,

“A IRRIGACAO E
UMA PECA-CHAVE
NA RESPOSTA

ADAPTATIVA AS

CONDICOES ADVERSAS

ASSOCIADAS
AO EL NINO"

racionalizar o uso da é4gua, observar o Zoneamento
Agricola, utilizar cultivares com sistema radicular mais
profundo, realizar semeadura mais profunda e usar sul-
cadores para explorar um maior volume de solo e dgua
armazenada durante periodos de estiagem curtos.

PP: Como as ferramentas tecnoldgicas, como senso-
res meteoroldgicos e sistemas de monitoramento,
podem auxiliar os produtores no enfrentamento de
intempéries climaticas e na tomada de decisoes mais
informadas?

FFC: Essas ferramentas desempenham um papel cru-
cial no apoio aos produtores agricolas para enfrentar
intempéries climaticas e tomar decisoes informadas.
Estudos destacam que diante da probabilidade de fe-
nomenos climdticos, como El Nifio ou La Nifa, a pre-
vencao e a adocao de medidas bem planejadas sao
essenciais. Para isso, é fundamental que os agriculto-
res busquem informacoes sobre esses fenomenos, )
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"A IRRIGACAO ATUA

NA PROTECAO CONTRA
ONDAS DE CALOR POIS
GERA UM RESFRIAMENTO
SIGNIFICATIVO DO SOLO"

compreendam quando ocorreram nos ultimos tempos
e estejam cientes das condicoes climéticas e eventos
meteoroldgicos extremos que afetaram sua regiao du-
rante eventos anteriores de El Nifo/La Nifa.

Nesse contexto, a implementacao de sistemas de
monitoramento é determinante. Os produtores preci-
sam avaliar como foram afetados pelo tltimo El Nino/
La Nina, discutir com colegas de profissao os possiveis
impactos nas diferentes esta¢coes do ano e dominar al-
ternativas de resposta para os potenciais impactos cli-
maticos. A identificacao de acdes que podem ser toma-
das de forma independente e aquelas que requerem
auxilio de terceiros, seja do setor privado ou governa-
mental, é crucial. A espera por atualizacoes futuras so-
bre o progresso do El Nino/La Nifia e 0 embasamento
em informacoes de servigos meteoroldgicos oficiais
também sdo passos importantes para uma tomada de
decisao mais informada.

PP: Airrigacao pode ser considerada uma ferramen-
ta de seguranca para os produtores durante periodos
de fendmenos climaticos intensos? Quais sao os be-
neficios especificos que ela oferece nesse contexto?
FFC: A irrigacao emerge como uma ferramenta crucial
para garantir a seguranca dos produtores rurais durante
periodos de fendmenos como o El Nifio. Tanto em épocas
de seca, quanto em épocas de chuvas intensas, a produ-
tividade agricola pode ser afetada. A dgua é um insumo
fundamental nos cultivos agricolas, sendo essencial para
o desenvolvimento das plantas. Basta lembrarmos que
podemos obter produgao vegetal até sem solo ou subs-
trato (Ex.: hidroponia), mas é impossivel sem a dgua.
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Um dos beneficios primordiais da irrigagao reside na
capacidade de suprir as demandas hidricas das plantas
durante periodos de seca, contrabalancando a escassez
de chuvas e proporcionando um ambiente propicio ao
desenvolvimento sauddvel das culturas. Essa técnica
também confere seguranca ao produtor rural em investir
em sua fazenda, pois a irrigagao garante producao agri-
cola mesmo sem a ocorréncia de chuvas.

Além de fornecer 4gua para o metabolismo das plan-
tas, a irrigacao também atua na protecdo contra ondas
de calor. A presenca de dgua no solo regula a tempera-
tura através da absorc¢ao de calor sensivel e evaporacao,
resultando em um resfriamento significativo. Esse feno-
meno é crucial para o equilibrio térmico do ambiente e
tem implicacoes na dinamica climética regional.

Ao fornecer um suprimento constante de dgua, a ir-
rigacdo ndo apenas mantém a producao agricola, mas
também confere aos agricultores a capacidade de en-
frentar e superar os desafios climaticos, promovendo
assim a sustentabilidade e a estabilidade na producao
de alimentos. Em suma, a irrigacao é uma peca-chave
na resposta adaptativa as condi¢des adversas associa-
das ao El Nino, proporcionando beneficios cruciais
para a agricultura.

PP: Como o manejo adequado da 4gua pode contribuir
para a resiliéncia das lavouras frente a eventos clima-
ticos extremos?

FFC: A aplicagdo precisa e controlada da irrigacdo pos-
sibilita uma resposta eficiente as variacoes climéticas,
especialmente em situacoes de seca intensa. Ao ajus-
tar o fornecimento de dgua conforme as necessidades
especificas das culturas, os agricultores conseguem
minimizar os impactos adversos da escassez hidrica,
assegurando um ambiente propicio para o crescimento
saudavel das plantas.

Além disso, o manejo adequado da 4dgua também
se traduz em estratégias de conservacao e retencao hi-
drica. A implementacao de técnicas como a captacao
de 4gua da chuva, o uso de coberturas de solo e a ado-
¢ao de praticas de retencao de umidade contribuem
para maximizar a disponibilidade de 4gua no solo. Es-
sas medidas ndo apenas ajudam a enfrentar eventos
climaticos extremos, como também promovem a resi-
liéncia das lavouras ao criar condigoes favoraveis para
a absorc¢ao e retencao de 4gua, mesmo em periodos de
instabilidade climatica.

Por fim, o manejo adequado da 4gua inclui a con-
sideracao das condicoes locais e sazonais, permitindo
aos agricultores ajustar suas praticas conforme as pre-
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visdes climéticas e os padrdes meteorolégicos. Essa
abordagem proativa possibilita uma resposta rdpida
a eventos climaticos extremos, como tempestades in-
tensas ou secas prolongadas, fortalecendo a resilién-
cia das lavouras ao garantir a sustentabilidade do uso
da dgua em diferentes contextos climaticos.

PP: Ha algum dado ou perspectiva marcante relacio-
nada ao emprego das tecnologias e técnicas supraci-
tadas que possa comentar como um destaque?
FFC: A implementacdao de sistemas de monitora-
mento baseados em sensores meteoroldgicos e ima-
gens de satélite tem permitido uma coleta de dados
mais precisa e em tempo real. Essas informacoes sao
cruciais para os agricultores tomarem decisoes infor-
madas diante das flutuagdes climéticas. A capacidade
de antecipar eventos climdticos extremos, como pe-
riodos de seca ou chuvas intensas, permite aos pro-
dutores adotarem estratégias preventivas e proativas,
minimizando perdas e otimizando o uso de recursos.
Além disso, o avango nas ferramentas de irrigacao,
como a irrigagao de precisao e sistemas mais eficien-
tes, tem se destacado como uma perspectiva marcante.
Sistemas eficientes de irrigacdo nao apenas proporcio-
nam um uso mais sustentavel da 4gua, mas também se
adaptam as condicoes climdticas varidveis. A capaci-
dade de ajustar a quantidade e a distribui¢ao da dgua
conforme as necessidades especificas das plantas con-
tribui ndo apenas para a resiliéncia das lavouras, mas
também para a eficiéncia no uso dos recursos hidricos.
Outro destaque relevante € a integracao de tecnolo-
gias de informagao na gestao agricola. Sistemas de mo-
nitoramento remoto, andlise de dados em nuvem e o uso
de algoritmos avancados, aliados a irrigacdo de precisao,
possibilitam uma gestao mais precisa e personalizada
das lavouras. Essas tecnologias possibilitam o acompa-
nhamento do desenvolvimento das culturas, identifi-
cacao precoce de problemas e otimizacao das praticas
agricolas. O resultado é uma producao mais eficiente,
sustentdvel e resiliente as adversidades climdticas.

PP: Considerando a dinamica dos fenémenos clima-
ticos, como vocé enxerga o futuro da agricultura?

FFC: Vislumbro um futuro desafiador, mas também
repleto de oportunidades para a agricultura. Os pa-
droes climaticos em constante transformacao, in-
fluenciados por eventos como El Nifno e La Nifa,
demandam uma abordagem adaptativa e inovadora
por parte dos agricultores. A crescente frequéncia e
intensidade desses fendmenos exigirao investimen-

tos significativos em tecnologias avancadas, sistemas
de monitoramento climatico em tempo real e praticas
agricolas mais sustentéveis.

No entanto, vejo um horizonte promissor impul-
sionado pela inovacao. A incorporacao de tecnologias,
como irrigacao de precisao e agricultura de precisao,
oferece oportunidades para otimizar o manejo agri-
cola. O uso eficiente de dados provenientes de satéli-
tes e sensores climaticos complementa essas préticas,
aumentando a resiliéncia das lavouras e garantindo
uma producao consistente mesmo diante das incer-
tezas climdticas. O futuro da agricultura dependera
da capacidade do setor em abracgar essas inovagoes,
promovendo prdticas sustentdveis e adaptativas para
enfrentar os desafios climaticos emergentes.

PP: Que medidas ou avangos vocé acredita serem es-
senciais para fortalecer a resiliéncia do setor?

FFC: Para fortalecer a resiliéncia do setor agricola
frente aos desafios climaticos, diversas medidas e
avancos se mostram essenciais. Em primeiro lugar, é
imperativo investir em pesquisa e desenvolvimento
para criar variedades de culturas mais resistentes e
adaptdveis a condicoes climdticas extremas. O melho-
ramento genético pode resultar em plantas mais ro-
bustas e capazes de enfrentar eventos como secas ou
inundacoes com maior eficacia.

Além disso, a promocao de préticas agricolas sus-
tentaveis e a adocao de tecnologias modernas sao cru-
ciais. A irrigacao de precisao, por exemplo, pode ser
uma ferramenta valiosa para otimizar o uso da dgua,
enquanto sistemas de monitoramento climatico em
tempo real permitem aos agricultores antecipar mu-
dancas nas condi¢coes meteoroldgicas. A educacao e
treinamento dos agricultores em praticas agricolas
inovadoras e sustentdveis também desempenham um
papel fundamental na construcao de resiliéncia.

Outra medida crucial é a implementacao de poli-
ticas governamentais que incentivem préticas susten-
taveis, oferecam suporte financeiro para a aquisicao
de tecnologias avangadas, promovam a diversificacao
de culturas e incentivem a melhoria da interconecti-
vidade nas fazendas. A conectividade entre diferentes
dreas da propriedade agricola, através de tecnologias
como a Internet das Coisas (IoT), pode facilitar a coleta
de dados, a gestao eficiente dos recursos e a resposta
rapida a eventos climdticos imprevistos. A diversidade
de cultivos, aliada a uma infraestrutura tecnologica-
mente avancada, contribui para uma maior resiliéncia
do setor agricola diante das mudancas climéticas. @)
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stamos vivendo um ano de incer-
tezas para grande parte do setor
de graos do Brasil, que alcangou o
recorde histérico de drea plantada, com
a soja liderando mas, ao mesmo tem-
po, passa por um clima muito irregular,
dando sinais de que o produtor precisa
melhorar para correr menos riscos com
a falta ou o excesso de chuvas.

Tivemos, nesta temporada 23/24,
escassez de chuvas em boa parte dos
estados centrais, e até no Parana. Ao
contrério do ano anterior, que apresen-
tou seca no Rio Grande do Sul, neste
ano, sdo as chuvas em excesso na parte
inicial da safra que afetam as lavouras.
O quadro vem se normalizando da vi-
rada do ano em diante, mas ainda com
safra incerta.

O fato é que teremos uma grande
producdo - com perdas grandes, frente
ao potencial, mas, mesmo assim, uma
grande producao. O produtor brasilei-
ro deve se manter lider mundial na ex-
portacdo, como fomos em 2023. O ano
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LIDERDO ,
AGRONEGOCIO
DO MOMENTO
EDOFUTURO

23 estd marcado como maior ano de
exportacoes do setor, com o Brasil lide-
rando a exportacdo do complexo soja,
que trouxe cerca de US$ 70 bilhoes em
divisas, frente aos US$ 60 bi que tive-
mos em 2022.

Em 2024, com a demanda interna
crescendo, atrelada a Biodiesel e Racao,
que crescerao, junto com safra menor,
teremos menos para exportar. Assim, de-
vemos voltar a menos de US$ 60 bilhoes
em exportagoes. Mesmo assim, a soja se-
guird como maior produto do Brasil.

Tivemos o milho liderando as ex-
portacdoes mundiais em 2023 - com
mais de 56 milhdes de toneladas ex-
portadas - e superando em mais de
13 milhoes de toneladas os Estados
Unidos, que, tradicionalmente, é lider
mundial. Nas demais commodities do
agro, como a laranja, somos lideres ab-
solutos. Café, acticar, carnes... batemos
recordes de exportagdes em todo o se-
tor. Frango, boi e suinos devem seguir
fortes em 2024.
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que tende a reduzir o tamanho da agricultura devido
a necessidade de subsidios pesados, que os paises
nao tém mais condicdes de bancar. Ha o avanco po-
pulacional na Asia, que estd tomando fatias impor-
tantes de éreas agricolas. Jd passamos de 8 bilhdes
de habitantes e estamos a caminho dos 9 bilhoes até
2030, com demanda atual de mais de 2,85 bilhoes de
toneladas de graos, caminhando para os 3,3 bilhdes
de toneladas na virada de 2030.

Esses indicativos apontam que somos o principal
fornecedor de alimentos do mundo, e para seguir-
mos em frente, mantendo nossos clientes abasteci-
dos com alimentos de alta qualidade e precos justos,
teremos que seguir evoluindo internamente. Isso
compele o produtor a ser cada dia melhor. Temos
novas tecnologias chegando e junto a isso, mais po-
tencial produtivo.

Temos que sanar também alguns gargalos por-
teira afora: ha problemas nos portos, incapazes de
atender a demanda crescente, bem como rodovias
e ferrovias ainda deficitarias, e armazenagem que
segue sempre correndo atrds do avanco da produ-

Assim, temos a necessidade de avangar em pro-
dutividade para conseguir atender toda esta deman-
da potencial que vem para estes préximos anos. O
Brasil, que exportou cerca de 165 milhdes de tone-
ladas de graos em 2023, deve estar exportando mais

40, com necessidade crescente de minimizacao
¢ ¢ de 300 milhdes de toneladas de graos em 2030. Com

de riscos. Af entra a Irrigacao e o uso de tecnologias

] , isso, precisamos trabalhar duro para seguir lideran-
para que as plantas resistam a periodos de escas-

do o mercado mundial de alimentos.
sez de chuvas. Tendo a alternativa de fazer perfil de o

solo profundo, corrigido, a irriga¢ao permite que as
raizes descam mais, para buscar dgua. Temos a ne-

cessidade crescente de evoluir em sistemas de irri- PREVIS Ao DE Expo RTA 6Es
gacdo, porque temos muita dgua no Brasil, mas, nos BR AS"_EIR As DE GR ﬁo

momentos de grande necessidade, ela esta sendo

insuficiente. Sentimos muito isso nesta safra, que 2023 %%%%%%%%%%%%%%%%
esta trazendo perdas potenciais de 30 milhoes de g

toneladas em func¢do da seca que o El Nifio trouxe. 165 milhdes de toneladas

O mercado global de alimentos é crescente, por- 2030 %%%%%%%%%%%%%%%%%%%%%%%%%%%%%%
que hé problemas para seguir produzindo em gran-
de parte do mundo. H4 uma crise grave na Europa, +300 milhdes de toneladas

i ]
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expansao da fabrica da Val-

mont Industries, inaugurada

em novembro de 2023, trouxe
a fabricacao do inovador pivo central Va-
lley 8120 para o solo nacional. Este mo-
delo, que jé se destaca em outras plantas
internacionais, representa um avanco
significativo em comparacao ao tradi-
cional Valley 8000. Com esta iniciativa, a
Valmont consolida ainda mais a sua po-
sicao de lideranca global em irrigacao e
estabelece um novo padrao de eficiéncia
e tecnologia no mercado brasileiro.

Em terras brasileiras, o Valley 8120
ja tem impactado a vida de muitos pro-
dutores rurais. O agricultor Fernando
Toshiaki Saruwatari, da Fazenda Al-
vorada, localizada em Dourados, no
Mato Grosso do Sul, abragou a revolu-
¢ao tecnolégica com a adocao do novo
modelo. Ao lado do filho, Fernando
Cesar Saruwatari, que também atua na
propriedade, o agricultor relata que a
implementacao do pivo contribuiu no
enfrentamento dos desafios da seca e
também elevou seus padroes de pro-
ducao.Segundo ele, a decisao de inves-
tir no Valley 8120 foi estratégica. “Apds
realizar diversas pesquisas, optei por
adotar o Valley 8120 devido a sua dura-
bilidade, alta tecnologia e custo-bene-
ficio. Tenho outros pivos, e percebi que
o Valley 8120 tem uma for¢a surpreen-
dente, além de outras qualidades como
poténcia, longo alcance e variedade.
Dentre os beneficios, sua qualidade de
irrigacao é, com certeza, o diferencial’)
destaca o agricultor.

O Monitor de Secas, da Agéncia Na-
cional de Aguas e Saneamento Bdsico
(ANA), aponta o grau de severidade das
secas no Brasil com base em indicadores
climaticos e nos impactos causados pelo

fendmeno em curto e longo prazos. No
Mato Grosso do Sul, houve um aumen-
to da drea com seca de 54% para 75% do
estado entre novembro e dezembro de
2023. E a maior 4rea com seca em MS
desde setembro de 2022: 86%.

Assim como outras propriedades, a
Fazenda Alvorada enfrentou periodos
criticos de seca, em que a necessidade
de uma irrigacao eficiente e confiavel foi
fundamental. “O pivo foi o equipamen-
to que mais me auxiliou durante este
periodo de seca, aumentando conside-
ravelmente a producédo de soja e milho.
A adocao do Valley 8120 foi, com cer-
teza, um dos melhores investimentos
que realizei na minha fazenda. Por isso,
levando em consideracdo minha expe-
riéncia nesta empresa, a escolha valeu
muito a pena", afirma Fernando.

A engenharia por trds do Valley 8120
reflete um compromisso com a inova-
¢ao e a exceléncia, como destaca Carlos
Augusto Ferreira, Gerente de Projetos da
Valmont. “E muito comum ter-se uma vi-
sao de um novo produto apenas pelo que
se vé quando ele ja estd instalado, mas a
concepcao de um novo produto comeca
muito antes e tem objetivos claros. O pro-
jeto de desenvolvimento de um produto
‘engenheirado; tal como um pivo central,
envolve softwares especificos, que simu-
lam os esforcos de campo de tal maneira
que as pecas possam ser geradas em di-
mensoes e resisténcias especificas a cada
esforco’, explica.

O desafio, segundo Carlos, era “me-
lhorar o que ja é bom e inovar simulta-
neamente”. Isso envolvia reavaliar cada
componente para garantir que nao
houvesse excessos ou falhas, mantendo
o equilibrio ideal entre robustez e efici-
éncia. “O conceito basico é que pecas

com reforcos maiores do que o necessa-
rio geram acomodacoes diferentes, que
acabam refletindo em outros pontos.
Para esforgos diferentes, materiais dife-
rentes, tubos diferentes, componentes
diferentes”.

Com o aumento da capacidade
de producdo, a Valmont manteve um
forte foco na segurancga do trabalho.
“Quando olhamos para a nossa indus-
tria, a ideia é ter um equipamento que
aumente a eficiéncia e a capacidade
de fabricagdo dentro do mesmo espa-
¢o, trazendo com énfase imperativa a
seguranca do trabalho. Podemos di-
zer hoje que a nossa empresa é muito
mais segura para o colaborador, mes-
mo tendo aumentado significativa-
mente a nossa capacidade de produ-
¢do, investindo em novas tecnologias,
novas maquinas, um layout moderno
e eficiente, bem como a homologacao
de transportadoras capazes de termi-
nar este trabalho’, reforga Carlos.

O Gerente também enfatiza a impor-
tancia de um modelo de equipamento
Unico para atender as demandas globais,
facilitando o intercambio entre as indus-
trias Valmont. “Este também é um dos
motivos para a adocao do modelo Valley
8120 no Brasil. Paises como Argentina,
Uruguai, Chile e Paraguai, que sao aten-
didos por nossa matriz americana, tém
vocagao naturalmente agricola, e sao
mercados em crescimento, que podem e
devem ser atendidos pelo Brasil”.

DESIGN INTELIGENTE

As melhorias no design do Valley 8120
sdo notaveis. A alteracdao para tubos
bola e porta bola de 1530mm, por exem-
plo, otimiza a confeccdo e a montagem,
enquanto o aumento do tamanho ®
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dos tubos intermedidrios para 11,5m re-
duz a necessidade de flanges, parafusos
e vedacoes. “Quando comparados ao
mesmo comprimento do modelo 8000,
os lances do Valley 8120 possuem um
jogo de treligas (tridngulo) e tirantes a
mais. Isto confere maior resisténcia e
melhor distribuicao de esforgos, notan-
do-se em campo um arqueamento da
estrutura mais uniforme’; explica.

O espacamento reduzido entre os
aspersores, de 2,28m para 1,92m, e a
utilizagao de reguladores de ultra-baixa
pressao sao outras inovacoes que me-
lhoram o recobrimento e diminuem a
necessidade de aspersores duplos. “To-
das estas vantagens implicam em maior
uniformidade de aplicacao, o que € si-
n6énimo de economia de dgua e energia’,
enfatiza Carlos. E importante destacar
ainda a qualidade na fabricacdo dos tu-
bos, que seguem os padroes da divisao
de Tubing da Valmont mundial, com
especificacoes rigorosas para ovalizagao
e retidao. “A ovalizacao é menor do que
0,3mm e a flecha (para medir a retidao
do tubo) é inferior a 0,5mm’”.

Vinicius Godoi, que é um dos en-
genheiros da Valmont que atuou no
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desenvolvimento nacional do modelo
8120, destaca os pontos altos do pro-
cesso. "Esse ambicioso projeto de tro-
picalizar o modelo 8120 para o merca-
do nacional me ensinou muito sobre o
desenvolvimento de lances para pivos
centrais, tanto na parte da simulacao
em softwares, necessdria para garantir
o desempenho do equipamento, quan-
to na parte de testes em campo, para
assegurar a qualidade, a seguranca e a
confiabilidade do nosso produto. E im-
portante também salientar que, como
uma empresa multinacional e global,
contamos também com o apoio dos
demais departamentos de engenharia
ao redor do planeta, para termos a con-
fianca que estamos desenvolvendo um
produto que atendera as diversas con-
digoes em que o nosso produto possa
ser submetido’, pontua.

A introducdo do Valley 8120 no
mercado brasileiro foi sincronizada
com a expansdo da fébrica da Val-
mont, o que trouxe desafios logisticos
adicionais, segundo Vinicius. “Estava-
mos introduzindo um modelo novo
de pivd em conjunto com a ampliacao
da nossa planta, o que trouxe diversos

"0 PIVO FOI 0 EQUIPAMENTO
QUE MAIS ME AUXILIOU
DURANTE ESTE PERIODO

DE SECA, AUMENTANDO
CONSIDERAVELMENTE A
PRODUCAO DE SOJA E MILHO"

FERNANDO TOSHIAKI SARUWATARI,
DA FAZENDA ALVORADA

pontos de aprendizagem, como as
questdes logisticas para a nova expe-
dicdo dos lances com tubos maiores,
que necessitou de uma nova estacao
de carregamento; a adequacdo da
nova maquina de tubos para os novos
modelos a serem produzidos; garantir
que os conjuntos planejados conte-
nham todas as pecas adequadas para
a montagem em campo, além de ou-
tros. Vencemos esses desafios com o
trabalho em equipe de todas as areas,
0 que nos permitiu analisar e garan-
tir que estdvamos tomando decisoes
coesas como empresa, além do apoio
do time da nossa matriz e da expertise
que adquirimos com todos esses anos
liderando o mercado", finaliza.

A producao do Valley 8120 no Bra-
sil é um emblema do progresso, da
inovacdo e do compromisso com a
sustentabilidade no setor agricola. A
Valmont, ao trazer o Valley 8120 para a
producao nacional, responde as neces-
sidades imediatas dos agricultores bra-
sileiros e também antecipa os desafios
futuros, fornecendo uma solucao que
equilibra eficiéncia, sustentabilidade e
produtividade. @

© FOTO: Arquivo Pessoal
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GRUPO TSUGE

Do Japao ao Brasil,
familia de agricultores
constréi império do
abacate irrigado com
visdo, inovagéo e forga

P31
SO0JA
IRRIGADA

Superando um cenério
desafiador para a
producao de soja

nacional, equipe da
Fazenda Parafso alcanga
resultados recordes
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RESULTADO
NA LAVOURA

No Mato Grosso e

no Par4, produtores
celebram histérias de
sucesso e produtividade
com tecnologias de
irrigagao

P. 40

V0Z DO
PRODUTOR

Agricultores tomam a
palavra para refletir
sobre o impacto da
agricultura irrigada em
suas lavouras
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Marcada por
transformacoes e
resiliéncia, a historia
da familia Tsuge,

que vai das lavouras
japonesas até Sao
Gotardo (MG), atesta
0 sucesso da irrigacao
na abacaticultura

FOTOS: Alex de Souza da Silva
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ABACATE SA0 GOTARDO

AIRRIGAGAOE
ASTECNOLOGIAS
AGRICOLAS ajudaram
a Familia Tsuge a revelar
o potencial produtivo da
regido do PADAP

ranspor desafios e cruzar fronteiras é uma tarefa constante no
agronegocio. Todos os dias, porteira adentro, nascem narrativas
cujo fio condutor é o mesmo: a forga dos protagonistas do campo,
que moldam o presente e o futuro da agricultura global. Essas his-
torias inspiradoras revelam como inovacoes, parcerias estratégi-
cas e aresiliéncia do homem do campo estao expandindo os limi-
tes do possivel. Enquanto redescobrem e redefinem os horizontes
do oficio, os agricultores sao guiados, sobretudo, pela paixao pelas lavouras. No seio
da familia Tsuge, essa paixao foi cultivada como tradigao. A agricultura enraizou-se,
geracao por geracao, na identidade familiar. Nas primeiras décadas do século XX, o
pai de Naohito e Masahito Tsuge ja se dedicava a agricultura no Japao. Aos 36 anos,
norteado pela visao de um futuro promissor, o patriarca apostou no Brasil. Vendeu
as terras que tinha no Japao e mudou-se para o Ocidente com a familia.

Nos primeiros anos em terras brasileiras, a familia Tsuge enfrentou uma série de
desafios, que foram vencidos com muito trabalho, unido e determinacgao. Em 1974,
Naohito, que era o filho mais velho, embarcou em sua prépria iniciativa ousada e
inovadora: a inscri¢ao no Programa de Assentamento Dirigido do Alto Paranaiba
(PADAP), que estava sendo implantado por uma cooperativa. Ali, no Cerrado mi-
neiro, na regiao do municipio de Sao Gotardo, o agricultor assumiu a missao de
desbravar uma terra, até entao considerada infértil, e converté-la em um celeiro de
produtividade e fartura. Ao lado de Masahito, Cofundador do Grupo Tsuge, Naohito
investiu décadas de trabalho, discernimento e recursos na constru¢do de um em-
preendimento sélido e referencial. Permeando anos e experiéncias, o grupo se fo-
cou inicialmente na producao cafeeira, na qual atingiu grandes marcos positivos.

No entanto, a busca pelo novo e a quebra de fronteiras, que sempre acompa-
nhou a familia Tsuge, mais uma vez, falou mais alto. A fim de diversificar a produ-
¢ao e analisando o mercado com uma visao universal, a equipe do grupo adotou
a cultura do abacate. O produto, cujo crescimento recente tem sido evidenciado
pela classificagao do Brasil como sétimo maior produtor no ranking mundial (CE-
PEA/Esalq), foi um ponto de virada para a familia Tsuge. Hoje, a saborosa fruta de
casca verde e polpa cremosa é a principal e tnica cultura do grupo. ®
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Para entregar ao mercado o abacate
com melhor qualidade e valor agrega-
do, o time investiu, ao longo dos anos,
em tecnologia e desenvolvimento.
Desde a década de 90, o Grupo Tsuge
mantém parceria com a Pivotec, distri-
buidora oficial da Valley na regido, para
o desenvolvimento de projetos de irri-
gacdo. Hoje, a propriedade conta com
dois pivos centrais, além de dispor de
outros sistemas de irrigacdo implanta-
dos, como microaspersao e gotejamen-
to. No total, 650 hectares da area produ-
tiva do Grupo Tsuge sdo irrigados.

“Nos tltimos anos, o Grupo Tsuge
apostou em um reservatorio para irriga-
¢ao da sua lavoura, onde podemos agre-
gar com a fazenda, trazendo para o clien-
te o melhor projeto para o bombeamento
dos sistemas de irrigacdo. A equipe optou
também pela reposicao da parte aérea e a
melhoria do sistema de bombeamento ja
existente, passando para chaves de parti-
da automaticas’, explica o representante
da Pivotec, Alexandre Tanaka.

Atualmente, o Grupo Tsuge é su-
pervisionado por Naohito e gerenciado
por seu filho, Paulo Tsuge. Aos olhos do
sucessor, as solucoes tecnolédgicas de-
sempenham um importante papel no
desenvolvimento do negécio da fami-
lia. “A irrigacdo nos traz uma seguranca
maior com relagao a produtividade dos
NOSSOS pomares em anos com menor
volume de chuvas’, comenta Paulo.

De acordo com o produtor, a selecao
das solugoes de irrigagdo, assim como
da distribuidora que presta atendimen-
to ao grupo, é uma decisao categdrica,
pautada em exceléncia, assertividade
e desenvolvimento. “Percebemos a
qualidade superior dos produtos Val-
ley. Isso nos traz maior confianca para
podermos investir em irrigagao. Além
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PAULO TSUGE
gerencia o grupo
fundado pelo pai
com dinamismo e
inovacio

disso, a Pivotec é uma empresa que nos
atende muito bem e nos auxilia sempre
nas manutencdes necessarias’, pontua.
O Coordenador Agricola do Grupo
Tsuge, Valdomiro Junior Neres Santos,
destaca os avangos notaveis identifica-
dos pela equipe na producao. “Alcan-
¢amos um melhor desenvolvimento da
cultura e maior qualidade e durabilidade
das frutas sob o sistema irrigado. Nota-
mos um maior calibre de frutos e maior
durabilidade do fruto na planta’ afirma.
O Supervisor Comercial da Valley,
Dearley Brito Liberato, salienta os be-
neficios agregados pela aplicagdo da
irrigacdo em cases como o do Grupo
Tsuge. “Cultivos em frutiferas sao al-
tamente responsivos a irrigacao, pois
possibilitam definir melhor o calendé-
rio de floracdo e, consequentemente,
de colheita, explorando o mercado com
relacdo a precos. Por produzir frutas

de altissima qualidade, destinadas ao
mercado externo, o Grupo Tsuge tem a
irrigacdo como um adendo primordial
para garantir essa exceléncia preconi-
zada por seus clientes. Somente com
irrigacao isso pode ser atingido, além
de conseguirem, com ela, segmentar a
colheita e atender seus clientes de ma-
neira mais eficiente’, aponta.

Além dos pivOs centrais, ha cinco
anos, a equipe do grupo utiliza o Sche-
duling, plataforma de gerenciamento de
irrigacao da Valley que auxilia no manejo
com base na coleta e andlise de dados. Os
investimentos recentes integram ainda a
instalagdo de uma estacdo meteoroldgi-
ca, realizada em 2023, para fundamen-
tar ainda mais as decisdes de irrigacao
e aplicacoes de defensivos. Também foi
instalada uma sonda de solo que viabili-
za o monitoramento de umidade, tempe-
ratura e salinidade do solo. Além disso, a



A IRRIGACAO NOS TRAZ UMA
SEGURANCA MAIOR COM
RELACAO A PRODUTIVIDADE
DOS NOSSOS POMARES

PAULO TSUGE, DO GRUPO TSUGE

equipe faz o controle e o monitoramento
dos pivos via smartphone, com o Painel
Inteligente ICONX.

O Gerente Territorial de Vendas da
Valley, Wallisson Lara, comenta o su-
cesso e a sustentabilidade presentes no
trabalho do Grupo Tsuge, reforcando a
importancia da parceria para a Valmont.
“A combinacdo de solo, clima, relevo e
alta tecnologia aplicada na producao,
aliada a rastreabilidade com qualidade
superior, marca a producdo do Grupo

Tsuge. Nesta vertente, a Valmont tem
sido parceira na producdo de conser-
vacao da biodiversidade com desenvol-
vimento sustentdvel em adequacdo ao
meio ambiente, com o foco na fruticul-
tura irrigada. Acompanhar e contribuir
para o sucesso do grupo tem sido um
privilégio para nds, pois geramos valor
agregado através da eficiéncia e produ-
tividade com uso eficiente e uniforme
dos recursos hidricos e um aumento da
produtividade agricola’, diz.

AOS OLHOS DE VALDOMIRO SANTOS,
Coordenador Agricola do Grupo Tsuge,

o uso de tecnologias Valley tem impacto
direto na qualidade do produto final

Hoje, o Grupo Tsuge é um dos
maiores e mais importantes players da
abacaticultura nacional e global, atu-
ando na produgao, beneficiamento e
comercializacao de cinco variedades:
o Avocado Hass, o Abacate Fortuna, o
Quintal, o Breda e o Margarida. Além
disso, trés marcas da fruta com grande
distribui¢do estdo sob o guarda-chuva
Tsuge. Dentre as muitas inovacoes que
integram o trabalho do grupo, desta-
ca-se ainda um grandioso trabalho de
pesquisa e diagndstico, bem como o
controle biolégico que faz parte do dia
a dia da equipe.

Do solo japonés aos campos férteis
do Brasil, a histéria do Grupo Tsuge é
um testemunho inspirador de perse-
veranga, inovagao e compromisso com
a exceléncia. De agricultura familiar a
referéncia global, as raizes cultivadas
com tradicao e aprimoradas com tec-
nologia representam um legado de su-
cesso duradouro, que atravessa o tem-
po, os desafios, e claro, as fronteiras. @)
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Usina solar a pronta-entrega para
atender a sua fazenda.

Economize dinheiro e maximize a sua
produtividade com a energia fotovoltaica.
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Instalacdo 40% mais rapida com o padrao
Valley de qualidade e durabilidade.
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Projeto padrdo com geracdo de 100 kWp;

Presenca em mais de 100 pontos de vendas pelo Brasil;
Processo simplificado junto as distribuidoras.

Fale com o Distribuidor Valley mais proximo.

valleyirrigation.com.br/solar
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Na fronteira
entre Minas
Geraise
Espirito Santo, produtor
desbrava desafios do
setor e bate recordes
na soja com tecnologia,
manejo eficaz e
estratégias pioneiras

produtor ndo pode desistir,
tem que estar sempre pro-
duzindo. A terra ndo pode
ficar parada. Precisamos fazer bem feito
da porteira para dentro. Da porteira para
fora, ndao podemos controlar". Essas
palavras, mais do que frases de efeito,
refletem a filosofia de Henrique Bar-
bieri Coutinho, Engenheiro Agronomo
e Diretor das Fazendas Arthur Arpini
Coutinho (AAC). Ele, que é o principal
idealizador dos negécios de Confina-
mento e Agricultura do grupo, também
é reconhecido pelo pioneirismo nacio-
nal de uma das propriedades na produ-
¢ao de silagem de graos imidos.
Situada entre os municipios de
Mucurici (ES), e Nanuque (MG), a uma
altitude de 190 metros, a Fazenda Para-
iso foi adquirida em 2007 pelo patriarca
da familia, Sr. Arthur Arpini Coutinho,

bide

E PRODUTIVO

que é sécio-proprietario da Empresa de
Luz e Forca Santa Maria e do Frigorifico
Rio Doce S/A (FRISA). Atualmente, sob
a gestdao de Henrique, a propriedade
tem registrado conquistas notdveis no
setor agricola, transpondo adversida-
des e alcancando bons resultados.

Os primeiros meses de 2024 apre-
sentaram um cenario desafiador para
a producao de soja a nivel nacional.
Flutuagoes nos precos dos graos,
aliadas aos reflexos de fendmenos
climéaticos que assolaram o pais,
geraram perspectivas delicadas para
a safra. Em meio a essas circunstan-
cias, a Fazenda Paraiso se destacou
pelo impressionante rendimento na
colheita de janeiro. Foram 107 sacas
de soja por hectare em uma darea de
43 hectares irrigados - um verdadeiro
recorde produtivo para a equipe.

A prética da agricultura irrigada foi
introduzida na regido por Henrique,
com a instalacdo do primeiro sistema de
pivd central da Valley em uma de suas
propriedades em 1996. As fazendas AAC
refletem o espirito inovador de uma
familia com mais de cinco décadas de
tradi¢do na pecuaria, que soube adap-
tar-se e evoluir frente aos desafios do
mercado e das condicoes de cultivo.

“Somos uma familia de agropecua-
ristas, apesar de ndo ser essa a principal
atividade do nosso grupo. Na década de
90, compramos uma propriedade em
Minas Gerais, onde iniciamos as ativi-
dades agricolas, plantando milho para
sustentar um pequeno confinamento
de mil cabecas. Inicialmente, ndo havia
planos de manter o confinamento ao
longo de todo o ano. Essa propriedade,
apesar de maior, ndo oferecia as @
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O VALOR DO GRAO
Crescimento da cultura de
soja naregiao acompanhou o
avango da irrigagéao, que hoje
¢ indispensavel para garantir
avouras fért saudaveis

condigoes ideais para irrigacdo, nem
tinha a topografia tdo favoravel quanto
a Fazenda Paraiso. Buscando expandir
nossas operacoes de confinamento,
discuti com meu pai a possibilidade de
adquirir uma fazenda que atendesse a
requisitos especificos para agricultura e
confinamento. Foi entdo que um amigo
nos ofereceu vender sua fazenda, e,
apods visitd-la, decidimos comprar a
Fazenda Paraiso’, relata Henrique.

O projeto inicial da Fazenda Paraiso
visava a engorda de 5 mil cabecas de
gado, com 250 hectares destinados a
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irrigacao para produzir milho e forra-
gens para o confinamento. No entanto,
diante da resisténcia inicial a soja, Cou-
tinho e sua equipe identificaram uma
oportunidade de converter esse obsta-
culo em beneficio.

"A soja foi considerada como alter-
nativa para a rotacao de culturas. Tra-
dicionalmente, cultivivamos
continuamente, mas o0 surgimento
de cigarrinhas na regido nos levou a
reconsiderar. A rotacdo de culturas
se mostrou fundamental e, apesar da
resisténcia inicial a soja, devido a falta

milho

de tradicao local que complicava a
comercializacdo, optamos por cultivar
soja em um dos cinco pivos, mantendo
o milho nos demais e alternando com
sorgo, menos suscetivel as cigarrinhas.
Recentemente, com o aumento dos
investimentos em pivos para cultivo de
graos naregiao, a soja passou a ocupar
mais espaco, despertando o interesse
de compradores. Firmamos parcerias
com grandes empresas, como a Cargill,
expandindo significativamente a drea
dedicada a soja este ano. A irrigacao se
tornou indispensavel devido ao clima
de transicao da regiao, marcado por
periodos de seca", explica o Diretor.

A Engenheira Agronoma das Fazen-
das Arthur Arpini Coutinho, Dra.
Carla da Penha Simon, destaca que a
Fazenda Paraiso superou os desafios
impostos por solos majoritariamente
arenosos, temperaturas recordes de
até 38°C e uma estiagem prolongada
de aproximadamente 100 dias. "Atual-
mente, com 550 hectares irrigados por
pivos Valley, produzimos cerca de 60 a
70% da alimentacdo para nosso con-
finamento, que tem capacidade esta-
tica para 10 mil bois. Decisoes criticas,
como a alocacao de cada pivo, a esco-
lha das culturas a serem implantadas e
as estratégias de manejo, foram toma-
das em conjunto com os gestores Saulo
Bastos e Flavio Fernandes", pontua.

A colaboracdao entre a Fazenda
Paraiso e a Valley ilustra o impacto
transformador da inovacdo tecno-
légica na agricultura. O Supervisor
Comercial da Valley, Dearley Brito,
oferece um panorama detalhado sobre
o desenvolvimento dessa parceria.
"Nas fazendas AAC, temos utilizado o
sistema de manejo Scheduling desde
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Aproducéo de

107 sacas
de soja por
hectare

corresponde a

45% a mais
que a expectativa
média nacional para

a proxima safra

“NUNCA IMAGINEI QUE
ALCANCARIAMOS A PRODUCAO
DE 107 SACAS DE SOJA POR
HECTARE NESTE PIVO.”

HENRIQUE BARBIERI COUTINHO, DIRETOR DAS FAZENDAS AAC

2019. Inicialmente, as visitas de manejo
eram esporadicas, devido a falta de um
representante permanente na regiao.
Contudo, confiando na expertise de
nossa equipe e na eficicia da nossa
plataforma, o cliente aceitou esse for-
mato temporario de atendimento. Com
a designacdo de um representante
para a area, as visitas tornaram-se mais
regulares, aumentando a satisfacao do
cliente, que passou a investir em novas
tecnologias, como estacoes meteorolé-
gicas em 2020, o painel ICON10, Field
Commander, pluviometros digitais e
Plant Insights em 2022", relata.

Hoje, as operacoes da fazenda con-
tam com nove solucoes da Valley. Den-
tre elas, Dearley destaca o impacto
significativo do Scheduling. "A tecno-
logia mais valiosa adotada, que ofere-
ceu o maior retorno, foi o Scheduling.

Este sistema permite a elaboracao de
relatérios detalhados sobre os custos
de irrigacdo, a escolha das melhores
datas para o plantio e a realizacao de
decisdes de irrigacdo mais precisas,
minimizando o desperdicio de 4dgua e
energia. Gragas a essa eficiéncia, mul-
tas por excesso de consumo de energia,
que representavam até 20% do gasto
total de uma unidade, foram reembol-
sadas pela concessiondria. A parceria
entre AAC e Valley estd se fortalecendo,
com melhorias continuas nas tecno-
logias existentes e uma interacdo cada
vez mais estreita entre cliente, con-
sultores, fabricante e revendedores.
O cliente faz questao de visitar nosso
estande na Agrishow todos os anos,
sempre se impressionando com as
novidades que podemos agregar ao seu
negécio. Nosso objetivo é introduzir
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continuamente inovagoes que benefi-
ciem esse perfil de produtor”, enfatiza.

Ponderando sobre os resultados posi-
tivos e perspectivas a longo prazo, Henri-
que Coutinho reflete sobre a volatilidade
do mercado e destaca a importancia de
manter a qualidade e a eficiéncia inter-
nas. "Enfrentamos um ano desafiador,
com uma longa estiagem na primavera,
0 que exigiu um controle rigoroso da irri-
gacao. A soja, apesar dos desafios iniciais
relacionados ao comeércio, esta sendo
reconhecida na regido como uma cul-
tura vidvel, gracas ao esforco conjunto
com outros produtores e ao reconheci-
mento de grandes empresas. Iniciamos o
cultivo de soja com a expectativa de alta
nos precos, mas o que observamos foi o
contrario. O preco do milho se manteve
estavel, mas é essencial que o produtor
nao desista. Nossa estratégia deve ser
aprimorar continuamente a producao
e investir em tecnologias que reduzam
nossos custos, buscando sempre a exce-
léncia. Nunca imaginei que alcancarfa-
mos a producao de 107 sacas de soja por
hectare neste pivo. Acredito que, ao fazer
isso, conseguimos otimizar significativa-
mente nosso trabalho e, mesmo diante
de flutuagoes de preco, somos capazes de
superar as adversidades", conclui.

A Fazenda Paraiso, sob a lideranca
visionéria de Henrique Coutinho, emer-
giu como um emblema da importancia
da resiliéncia, inovacao e capacidade
de adaptacao no competitivo setor agri-
cola. Seu legado, definido por um com-
promisso inabalavel com a exceléncia e
a sustentabilidade, ndo apenas trilhou o
caminho para o sucesso da fazenda, mas
também criou um modelo inspirador
para outros produtores, tanto da regiao
quanto de todo o pais. @

PIVOT POINT 2024



Seja na agricultura ou na pecuaria, 0
impacto produtivo das tecnologias de
irrigacao transforma as trajetorias de
produtores rurais ao redor do pais
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m uma era onde a tecnologia redefine
constantemente os limites do possivel, o
agronegocio é impulsionado pela inovacao
e lideranca. As Fazendas Sao Paulo e Sao
Miguel, integrantes do Grupo PA (Paulo
Asuncao), situadas na regiao de Deciol4ndia, em Dia-
mantino (MT), sdo um retrato vivido deste movimen-
to. A transformacdo das propriedades em modelos
de eficiéncia agricola teve inicio em 1998, sob a visao
futurista do produtor Paulo Sérgio de Asuncao. Hoje,
as fazendas sao referéncia gracas ao uso inovador de
tecnologias avancadas e sistemas irrigacao.



Sob a gestao de Paulo, a equipe comecou a deline-
ar um futuro produtivo e lucrativo desde o inicio, na
Fazenda Sao Paulo. Em 2015, ocorreu a expansdo do
Grupo PA, com a aquisi¢ao da Fazenda Sao Miguel.
Com um total de 1.740 hectares dedicados ao cultivo,
as propriedades formaram um verdadeiro campo fértil
para inovacao. Essa ampliacao contemplou a chegada
de tecnologias que revolucionaram a producao: a ins-
talagao de dois pivos Valley - um de 151 hectares, e
outro, de 62 hectares.

Em 2023, apenas alguns anos mais tarde, o produ-
tor investiu na instalacao de dois novos pivos da Val-

AGRO SEM FRONTEIRAS
RESULTADOS NA LAVOURA

MATO GROSSO
E PARA
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“NAS AREAS COM
PIVO, SEMPRE
TEMOS UMA
PRODUTIVIDADE
BEM MAIS ELEVADA.
ISSO SEDEVE A
ASSERTIVIDADE NA
IRRIGACAO.”

PAULO SERGIO DE ASUNCAO,
PRODUTOR

ley, cobrindo, respectivamente, 121 e 53 hectares da
drea produtiva. Hoje, as fazendas operam com quatro
pivos, cobrindo um total de 387 hectares, onde sao cul-
tivados soja, milho e feijao, permitindo até trés safras
anuais. “Em um ano atipico, como a safra 2023-2024,
no Mato Grosso, com pouca chuva, temos a seguranca
da drea irrigada. A nossa média de produtividade da
soja é de 81,3 sacas por hectare. Em dreas sem pivo, o
esperado de um ano como esse, na minha proprieda-
de, é colher 55 sacos por hectare’; explica Paulo.

A diferenca de produtividade é notavel também no
cultivo de milho, com 172 sacas por hectare em éreas
irrigadas, contra 140 em areas de sequeiro. “Nas are-
as com pivo, sempre temos uma produtividade bem
mais elevada. Isso se deve a assertividade na irrigacao.
Irrigamos bem o feijao, a soja, o milho. Claro que ha o
custo da 4dgua e do investimento, que sera recuperado,
mas, em termos de produtividade, é muito superior
em comparag¢ao com dreas sem pivo. Em anos de seca,
isso é fundamental”, reforca Asuncao.

As solucoes inovadoras tém sido um fator chave.
Cristiano Frigo, que é consultor de Projetos e Ven-
das da distribuidora H20 Agrosolucoes, que atende
o grupo, destaca a adesao bem-sucedida ao uso de
tecnologias. “A Fazenda Sao Paulo é muito aberta a
inovacao. Acredito que teremos uma parceria dura-
doura, e ha projetos de ampliacdo da area irrigada. )

PIVOT POINT 2024
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VERDEJANTE E PRODUTIVA, a Fazenda Séo
Miguel se destaca no cenério agricola. Ao lado, o
produtor Paulo Asungéo capturando a esséncia
dainovacéo agricola em meio aos campos
produtivos de soja da Fazendas Séo Paulo

Temos colaborado dando todo o suporte necessdrio,
o treinamento, as orienta¢gdes quanto ao uso e imple-
mentacao do sistema. Antes, um funciondrio tinha que
ir ao local duas, trés vezes por noite verificar o funcio-
namento do pivo. Hoje, isso é muito mais facil com o
aplicativo, que gera economia de combustivel, de des-
locamento e reduz o risco de sair a noite. Tudo isso be-
neficiou o processo’, explica Cristiano.

O coordenador Administrativo e Financeiro do
Grupo PA, Ttalo Gerson Rocha Vasconcelos, reforca
que as Fazendas Sao Paulo e Sao Miguel, com o uso
pioneiro de tecnologia e parceria estratégica com a
H20 Agrosolucoes, redefinem os parametros de suces-
so na agricultura moderna. “A H20 esteve presente na
implantagao desses 4 pivos. No inicio, meio e fim. Na
instalacdo, conclusao, operacdo. Estamos contentes.
Eles dao bastante respaldo e atendimento para nos.
Isso nos ajuda a dimensionar e a estruturar”.

Longe de se acomodar com o sucesso atual, o Gru-
po PA planeja expandir a drea de irrigagao no médio
prazo, para aproximadamente 1.000 hectares, rees-
truturando seu planejamento estratégico diante de
desafios climaticos. “Em um ano como este, percebe-
mos ainda mais a importancia da seguranca em ter o
produto, colher o produto e garantir a produtividade’,
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reforga [talo. Além de construir uma trajetoéria de éxi-
to porteira adentro, o Grupo PA também fundou a PA
Consultoria, empresa que atende e presta servicos de
planejamento e estratégias agrondmicas para ajudar
produtores rurais. Atualmente, sdo assistidos pela PA
mais de 350.000 hectares, entre as culturas de soja,
milho e algodado. Além disso, a empresa PA Pesquisa
também integra o grupo, composta por uma area de
50 hectares de pesquisa, oferecendo suporte técnico e
dados confidveis para tomada de decisao.

As Fazendas Sao Paulo e Sao Miguel, com discerni-
mento, tecnologia, dedicacéo e sélidas parcerias, am-
pliam os horizontes da agricultura moderna, estabe-
lecendo novos padroes de produtividade e eficiéncia.
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NA VP AGRO, o sistema de irrigagéo cobre
100 hectares, com capacidade de 10 UA/ha

PECUARIA IRRIGADA

A missao de produzir e comercializar produtos agrope-
cudrios através de processos modernos e sustentdveis,
assumida pelo produtor rural Valério Pimenta, moti-
vou, ao longo dos anos, realizacoes transformadoras. A
maior delas foi a fundacao da VP Agro, empresa agro-
pecudria sediada na mesorregiao sudeste do Para.
Focada na producao de milho, soja e gado, a Fazenda
Jamaica, localizada no municipio de Uliandpolis (PA),
estd em uma regiao caracterizada por estacoes bem de-
finidas - seis meses de chuva, com precipitacao média
de 2500 milimetros, seguidos por um semestre majori-
tariamente seco. Segundo o Zootecnista e Gerente de
Pecudria da VP Agro, Jardson Caetano, essa dinamica

"A ESCOLHA DOS PIVOS
VALLEY FOI BASEADA NA
TECNOLOGIA, TANTO EM
AUTOMACAO, QUANTO
EM EQUIPAMENTO"

JARDSON CAETANO, ZOOTECNISTA
E GERENTE DE PECUARIA DA VP AGRO

climdtica é um fator de risco para a producdo pecudria.
“No periodo das 4guas, existe uma alta oferta de forra-
gem, e acaba-se perdendo forragem. Quando chega o
periodo seco, hd uma baixa oferta e o gado emagrece,
sofrendo o efeito do boi sanfona. Isso impede uma lo-
tacao alta, traz baixa produtividade e impede a homo-
geneidade na producao. Assim, vocé leva de trés a qua-
tro anos para tirar esse animal da propriedade. Acaba
sendo mais caro produzir do modo tradicional, porque
esse animal vai consumir custos fixos, consumir a mar-
gem dentro da propriedade’, explica Jardson.

Para driblar essas ameacas e manter a produtividade
e a eficiéncia do rebanho plenas independentemente
das variagoes climaticas, a equipe da VP Agro investiu
no principio de uma jornada ousada e transformadora:
a implementacdo da irrigacao nos processos pecudrios
da fazenda. Dos seis pivos Valley instalados na fazenda,
um foi voltado totalmente para potencializar a produgao
de alimento para o gado. Segundo Jardson, o pivo cobre
100 hectares, com quatro médulos de 25 hectares cada,
possibilitando uma distribui¢ao dindmica dos lotes.

“A pecudria irrigada, hoje, é a nossa menina dos
olhos, onde produzimos bastante. O pivd cobre 100
hectares, onde conseguimos colocar 10 Unidades Ani-
mal (UA) por hectare. Cada Unidade Animal corres-
ponde a um animal de 450 kg de peso vivo. No Brasil,
a capacidade média é de 1 UA nessa mesma drea, e a
producao por hectare é de 3,4 arrobas. Hoje, no pivo, a
nossa meta é produzir 130 arrobas por hectare em um
ano. Além disso, queremos produ¢ao com margem de
lucro, deixando 30 a 35% de margem dessa arroba pro-
duzida. O pivo da essa liberdade, porque temos uma
arroba barata, comparada a confinamento e semicon-
finamento’, pontua o colaborador. @
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SEGUNDO JARDSON CAETANO, a VP Agro deve
implantar mais dois pivds para pecuéria em breve

Os resultados foram tao positivos que motivaram
a equipe a expandir ainda mais o projeto. Em breve,
mais dois pivos serdo destinados a irrigacao da forra-
gem para o rebanho, o que promete uma expansao ain-
da maior do potencial produtivo da Fazenda Jamaica.
“Vamos ter trés pivos para pecudria. A gente gostou do
negdcio!’, comenta Jardson.

Para executar a pecudria irrigada com sucesso, o
produtor Valério Pimenta e a equipe da VP Agro busca-
ram por expertise e qualidade. Aos olhos de Jardson, a
escolha da Valley foi decisiva para o éxito do projeto. ‘A
Valley ¢ uma empresa de alta tecnologia. A escolha dos
pivos Valley foi justamente baseada na tecnologia que
eles entregam, tanto em automagao, quanto em equi-
pamento. E uma empresa muito boa, além de oferecer
todo o suporte, pecas de qualidade, tubulacgao e reves-
timentos de zinco, entre outras coisas. Falar da Valley é
falar em qualidade e tecnologia’, afirma.

Para operar os pivos da Fazenda Jamaica com ma-
nejo eficaz, informacao e praticidade, o time da VP
Agro utiliza também o Scheduling, plataforma de ge-
renciamento de irrigacao da Valley que fornece reco-
mendacoes assertivas. Por meio de um software espe-
cializado, conseguem ganhar tempo e produtividade.
“Conseguimos controlar os painéis de dltima geracao
através do aplicativo no celular. No Scheduling, a gente
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“A PECUARIA
IRRIGADA, HOJE, E
ANOSSA MENINA
DOS OLHOS, ONDE
PRODUZIMOS
BASTANTE.”

JARDSON CAETANO, ZOOTECNISTA
E GERENTE DE PECUARIA DA VP AGRO

faz toda a operacdo e temos acesso a todos os relat6-
rios de custo com energia. Ele entrega até mais do que
a gente precisa!’, diz.

Em meio a anos de bons resultados e uma série de
desafios vencidos, a VP Agro se destaca nao apenas
como um case de sucesso para a pecudria paraense,
mas também como um exemplo de lideranga aliada a
tecnologia, estratégia e inovacao. Esses atributos, car-
regados por Valério Pimenta e pela equipe, sao a chave
para o florescimento sustentavel no vital e efervescente
agronegdcio contemporaneo. Q)
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PRODUTOR

Confira depoimentos de trés
produtores baianos sobre o
impacto que as tecnologias
de irrigacdo estao agregando
porteira adentro

‘ Uso o sistema de irrigacao

Valley desde 2009. Ja faz 15 anos!
Além da segunda safra, ele nos
garante também a segurancga na
producao das culturas.”

JARBAS BERGAMASCHI
Administrador
Fazenda Sama - Luis Eduardo Magalhaes (BA)

‘ Somos clientes Valley ha 3
anos. Com airrigagao, estamos
produzindo duas safras por ano sem
perdas por problemas climaticos,
otimizando maquinas e mao de obra.”

DANIEL FRANCIOSI
Diretor Administrativo
Grupo Franciosi - Luis Eduardo Magalhaes (BA)

‘ A Caracol Agropecuaria tem
origens paulistas, pois os donos
sao de Andradina (SP), e a empresa tem
areas aqui na Bahia. E composta de seis
fazendas, um total de 125.000 hectares.
Esse complexo fica localizado no semiarido
da Bahia, em Cotegipe - uma regiao
baixa, de transigao, saindo do Cerrado
para o inicio da Caatinga. A agricultura
é recente aqui na unidade, estamos indo
para o quarto ciclo. Nossa produgao tem
dupla aptidao: tanto para poder atender
ademanda interna da fazenda, com a
producao de silagem e feno para o gado,
como para producao das commodities
de mercado, como milho, por exemplo,
que temos a pretensao de plantar este
ano. Airrigagao tem nos beneficiado
totalmente. Produzir via sequeiro nao
é vidvel, porque nossa regiao nao tem
distribuigao de chuva regular. Seria um
risco muito alto plantar no sequeiro e nao
tornaria o projeto viavel. Através dos pivos,
invertemos essa situagao, porque temos a
garantia de ter agua durante o ciclo todo,
de forma regular. A principio, quando a
Caracol adquiriu a propriedade, s6 tinha
dois pivos. Ha dois anos, foram instalados
mais cinco. Hoje, operamos com sete pivos
Valley implantados, e a pretensao é ampliar
para dez, porque temos um projeto de
desenvolvimento da agricultura, para o
qual estamos seguindo as etapas.

Sem os pivds aqui, a agricultura
provavelmente ndo seria viavel. A Valley é
aempresa que tem mais suporte técnico

em relagao a operagao dos pivos e do
sistema operacional junto a plataforma

de acompanhamento, que gera as
recomendacoes de irrigacdo. Considero esse
conjunto muito bom, tanto na assisténcia,
quanto nas ferramentas disponiveis para
quem esta utilizando no dia a dia.”

UBIRATAN S. OLIVEIRA
Gerente
Caracol Agropecuéria—Cotegipe (BA)
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CICLO DO
FUTURO

As solugbes de economia
circular implementadas
pelo grupo Carapreta
garantem sustentabilidade
em suas fazendas
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DA
NECESSIDADE
A INOVACAO

Projeto hibrido em
propriedade baiana
garante suprimento

energético de sistema de
irrigacéo e eficiéncia a
qualquer hora do dia
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Com verticalizagao e uma cadeia produtiva
que promove a sustentabilidade em

todas as operagoes e processos, grupo
Carapreta redefine os limites

da agropecuaria moderna
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compromisso de integrar
sustentabilidade a pro-
ducao é um catalisador da
agropecudria contempora-
nea. Além de uma exigén-
cia crescente do mercado,
as prdticas sustentdveis se
converteram, nas ultimas
décadas, em uma respon-
sabilidade compartilhada. Em escala global, os
produtores voltaram-se para estratégias e inves-
timentos que possibilitam uma produgao de ali-
mentos focada na conservagao de recursos na-
turais e na harmonia entre homem e natureza.
Neste contexto, uma empresa mineira
nasceu, de forma planejada, com a missao de
oferecer a melhor proteina de origem animal
do mercado. Fundado em 1978 pelos irmaos
José, Rodolfo e Adolfo Géo, o Grupo A.R.G.
construiu, ao longo dos anos, um verdadeiro

império da pecudria sustentavel: as Fazendas

CARAPRETA

CARNES NOBRES

¥

- SOJA SILAGEM, MILHO E SORGO
'S0 as principais culturas produzidas
. nas fazendas do grupo Carapreta

Carapreta. De acordo com o Diretor Geral de
Operagoes da empresa, Frederico Campos,
o desenvolvimento sustentavel é a base das
operacoes da marca.

“A Carapretanao se preocupa em ser a maior,
mas sim a melhor, por isso todas as suas acoes
tém os pilares da qualidade, sustentabilidade,
padronizacao e regularidade. A empresa ainda
trabalha com uma verticalizacdo completa do
seu processo produtivo, comeg¢ando na selecao
genética até a mesa do consumidor final, todos
0s processos sao bem cuidados’; comenta. Situ-
adas nos municipios de Sao Joao da Ponte e
Jequitai (MG), as fazendas se destacam pela
grandiosa infraestrutura e alto potencial pro-
dutivo. As caracteristicas locais - como o solo,
a grande capacidade hidrica proporcionada
pelo aquifero Bambui e o alto indice solarimé-
trico - aliadas a toda infraestrutura completa ja
instalada, notabilizam o projeto ndo apenas em

®
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Ambito estadual, mas em todo o Brasil.
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Para enfrentar o Semiarido mineiro,
com baixo volume hidrico e chuvas
irregulares, a Carapreta aposta, desde
2005, no potencial produtivo das tec-
nologias de irrigacdo. Hoje, a pro-
ducao agricola das fazendas - tanto
para nutricao do rebanho, quanto para
comercializacao - € viabilizada por um
sistema composto por 40 pivos centrais
Valley. Os equipamentos, que cobrem
uma 4rea irrigada de 2600 hectares, sdo
automatizados e conectados a sala de
operagoes, possibilitando um manejo
inteligente e resultando na producao
de até trés safras por ano. O atendi-
mento e a assisténcia técnica ao sis-
tema de irrigacdo sdo prestados pela
Pivodrip, distribuidora oficial Valley
localizada em Patos de Minas (MG).

Com a irrigagdo, a Carapreta garante
um ganho real de produtividade, evi-
denciado pelos resultados da Silagem
de Sorgo, que, em sequeiro, alcanca
28 toneladas por hectare, e sob o pivo,
chega a 40 toneladas por hectare.
Segundo Frederico, a maior parte dos
pivos ja esta no sistema de plantio direto
hé vérios anos, além de estarem total-
mente corrigidos conforme constatado
nos mapas de agricultura de precisao.

O uso de plantas de cobertura e
composto produzido na fazenda é
realizado em todos os pivos. Dessa
forma, além da qualidade quimica,
o solo apresenta atributos bioldgicos
e fisicos para alcangar maiores pata-
mares de produtividade. Por hectare, a
producao média atual é de 83 sacas de
Soja, 48 toneladas de Silagem de Planta
Inteira de Milho Irrigado, 35 toneladas
de Silagem de Milho Toplage Irrigado
e 185 sacas de Milho Grao. O Diretor
destaca a importancia da sélida par-
ceria entre a Carapreta e a Valmont no
alcance desses resultados.

“O projeto de irrigacao sempre foi
em parceria com a Valley. Procurou-se
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O PRINCIPAL POLO
PRODUTIVO DA CARAPRETA
E AUTOSSUFICIENTE EM
GERAGAO DE ENERGIA.
Com afertirrigagédo integrada
a piscicultura, equipe da
fazenda reduz o uso de adubos
quimicos na agricultura

sempre estreitar os lacos dessa relacao
de longa data, em busca de coope-
ra¢ao para alcancar o maximo desem-
penho. A qualidade dos pivs traz uma
seguranca operacional em nossas ope-
ragoes. Os destaques dessa parceria,
na minha opinido, sdo a qualidade na
entrega dos produtos e servi¢cos pres-
tados, a agilidade e o empenho para
enfrentar os desafios e a seguranca
de comercializacao entre as partes,
gerando producao de qualidade e sus-
tentavel., destaca.

Para as atividades de pecuaria, a
Carapreta dispde de uma infraestru-
tura completa com o confinamento
de 65 mil cabecas de gado em capaci-
dade estética, ou 260 mil cabecas con-
siderando quatro giros ao ano. Além

© FOTOS: Arquivo Pessoal
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MINAS GERAIS
SA0 JOAO DA PONTE E JEQUITAI
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MANTEMOS UMA PRODUCAO
CONSCIENTE EM NOSSAS
FAZENDAS, RESPEITANDO PRATICAS
AMBIENTAIS E SOCIAIS

FREDERICO CAMPOS,

DIRETOR GERAL DE OPERAGCOES DA CARAPRETA

disso, o complexo agropecudrio conta
com toda a estrutura de fébrica de
racao, enfermaria, laboratério, sala de
necropsia, cinco currais de manejos,
reservatérios, galpoes de estocagem,
silos verticais e silos trincheiras.

O grupo também pratica a piscicul-
tura, com capacidade produtiva ins-
talada de até 180 toneladas com eco-
nomia circular. Integrada ao sistema
de irrigacao, essa infraestrutura pos-
sibilita que a renovacao de agua dos
tanques realize a fertirrigacdo, com
alcance de quase todos os pivos. Essa
unido sustentavel permite a contencao
de adubos quimicos na agricultura.

Uma ampla estrutura para ovino-
cultura também faz parte da Cara-
preta. Sao 35 mil cabecas com cur-
rais cobertos, laboratérios, salas de
necropsia, farmécia, currais de manejo
e enfermarias. As fazendas abrigam
industrias modernas e completas para
o abate e industrializacao de bovinos,
pescado e ovinos.

SUSTENTABILIDADE EM
TODAS AS ESFERAS
De acordo com Frederico Campos,
todos os movimentos da Carapreta
levam em consideracgado os aspectos vin-
culados a sustentabilidade. A produgao
verticalizada e a economia circular sdo
préticas que transparecem a busca por
eficiéencia dos processos aliada a con-
servac¢ao dos recursos naturais.

“A verticalizacao da cadeia produ-

tiva garante a rastreabilidade e a origem
do produto, o que nos permite ter con-
trole em todas as etapas de producao,
proporcionando padronizacdo e qua-
lidade extrema ao consumidor, além
da garantia da seguranca alimentar e
de préticas sustentaveis. Dessa forma,
mantemos uma producdo consciente
em nossas fazendas, respeitando pra-
ticas ambientais e sociais’, pontua.

O processo de economia circular da
Carapreta tem inicio com a dgua em
que a equipe cria as tilapias. Rica em
nitrogénio, f6sforo e potassio, ela é uti-
lizada como fertilizante nas lavouras,
diminuindo o uso de fertilizantes qui-
micos. Todo milho produzido na pro-
priedade é usado como base na racao
do rebanho, que recebe uma dieta
balanceada de acordo com as neces-
sidades nutricionais de cada fase. Essa
cadeia sustentavel continua quando os
dejetos do gado sao levados ao biodi-
gestor, onde sao utilizados para gerar
biogds, que é convertido em energia
elétrica para utilizacdo na industria.

Além disso, durante a producao dos
cortes, sdo gerados residuos que sao
encaminhados para a graxaria e servem
como matéria-prima para diversas
industrias - incluindo a fabrica de
racdo, que os transforma em alimento
para as tildpias nos tanques. Assim, o
ciclo se inicia novamente.

As fontes renovaveis de energia e a
baixa emissao de gases de efeito estufa
também integram as estratégias &

PIVOT POINT 2024
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ecoldgicas tracadas pelo grupo. “Como
parte interessada, acompanhamos de
perto todos os debates em torno da
agenda climética e sempre buscamos
as melhores solugoes para o nosso pro-
cesso produtivo. O principal polo pro-
dutivo de fazendas da Carapreta é
autossuficiente em geracao de energia
limpa para suas operacdes, contando
com um conjunto de dois Biodiges-
tores 1,75 MW e uma usina fotovoltaica
de 3,9 MWp’, detalha Frederico.

O Diretor explica também que todos
os residuos soélidos gerados nas ope-
racoes das fazendas sdo destinados a
empresas homologadas e regularizadas.
“Além de garantir a destinacao final cor-
reta, buscamos sempre a maior efici-
éncia em seu processo, para reduzir
a producao de materiais inserviveis,
aumentar o reaproveitamento interno
e dar a destinagao para o reaproveita-
mento externo. Atualmente, 75% dos
residuos destinados externamente das
operacoes sao encaminhados para o
processo de reciclagem’, diz.

REDUCAO DE GASES
CERTIFICADA

Areducao de gases é um topico emergente
na industria agropecudria. O metano é
o segundo principal gés de efeito estufa,
e 0 metano entérico, por sua vez, € fruto
do processo de ruminaciao dos animais,
sendo produzido naturalmente no pro-
cesso de conversao de fibras em proteinas
de alto valor nutricional. A Carapreta tor-
nou-se a primeira inddstria bovina com
o selo Go Planet™, que visa a reducao de
emissao de gases metano.

Essa certificacdo foi fruto de mais
uma inovagdo sustentdvel. Em par-
ceria com a DSM, empresa global que
atua nas areas de Nutricdo, Saide e
Vida Sustentével, a Carapreta desen-
volveu o Bovaer®, um suplemento ali-
mentar revolucionario para os rumi-
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A CARAPRETA E CERTIFICADA por um
inovador trabalho de reducéo de gases animais.
Além disso, as lavouras carregadas da fazenda
geram alimento para a nutricdo do rebanho

e paraa comercializagdo de commodities

nantes. Segundo Frederico, a solugdo
nao apenas potencializa a saide dos
animais, mas também faz a diferenca
no combate as mudancas climaticas.

“Todo o processo de certificacao Go
Planet™ foi concedido pela FairFood,
empresa especializada em protocolos
de certificagdo para a cadeia produtiva
na pecudria, garantindo a procedéncia
de carnes, leites e laticinios que uti-
lizam estratégias de reducao das emis-
soes de metano entérico durante o pro-
cesso produtivo. Com essa inovacao,
conseguimos reduzir em pelo menos
30% as emissdes de metano entérico
do nosso gado. Esta conquista nao sé
nos torna pioneiros na industria, mas
também reforca o nosso compromisso
com a sustentabilidade’, destaca.

O compromisso inabaldvel das

Fazendas Carapreta com a agropecu-
aria sustentdvel e integrada, aliado a
uma visdo pioneira, materializa um
legado de respeito pela natureza e res-
ponsabilidade para com as geracoes
futuras e com o mercado moderno.

“O habito de consumo e as preo-
cupacoes dos consumidores de carne
vém mudando, e a perspectiva é que
mude ainda mais. Os debates em torno
das questdes climaticas sao legitimos, e
vém impactando todas as cadeias pro-
dutivas. Com isso, entendemos que
toda a cadeia agropecudria deve ser
agente protagonista nos debates sobre
sustentabilidade, buscando sempre
aprimorar seus processos, desenvolver
seus fornecedores e buscar solucoes
préticas para as questoes ambientais e
sociais’, conclui Frederico. @

© FOTOS: Arquivo Pessoal | ILUSTRAGOES: Visual Generation/iStock Images
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Confira 0s processos sustentaveis
colocados em pratica nas fazendas da
empresa no norte de Minas Gerais:

AGUA FRESCA

O ciclo sustentavel
comega com a dgua que
vem de pogos artesianos
da propriedade

FABRICA DE RACAO

Os residuos gerados no
processamento das carnes
também sdo usados como
matéria-prima na fabrica,
transformados em alimento
para as tilapias nos tanques

TILAPIAS GIFT

Os pogos abastecem
as piscinas utilizadas
na pscicultura

COLETAE
RECICLAGEM

As carcacas, pelese
visceras dos peixes vao
direto para a fabrica de
racgdo, onde viram farinha

FERTIRRIGACAO

Enriquecida com residuos
sélidos, a 4gua usada

na produgao de tilapia é
reutilizada nairrigagao
das plantagoes

PROCESSAMENTO
DAS CARNES

Todos os abates séo feitos de
forma humanitaria e dentro
das préprias fazendas,
otimizando recursos

BOVINOS E OVINOS

Os animais recebem dieta
que vem de alimentos
produzidos pelas fazendas

(5)
7%

BIODIGESTAO

Por meio de biodigestores,
os dejetos dos rebanhos sao
transformados em energia
elétrica, que alimenta toda
afazenda e frigorificos
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HIBRIDA:

da necessidade ainovacao

Com sistema hibrido pioneiro e ousado,
produtor rural supera insuficiéncia
energética no oeste da Bahia e extrai o melhor
das fontes solares, diesel e elétricas
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o dinamico setor do agronegécio, um dos de-
safios mais criticos enfrentados pelos produto-
res é a insuficiéncia energética. Este problema
tem impactos profundos na eficiéncia, produtividade
e sustentabilidade das lavouras. Para a familia Scatu-
lin, este obstaculo, no entanto, ndo se tornou um ponto
final, mas sim um ponto de partida para uma jornada
de inovagao e pioneirismo com a implantacao de um
sistema hibrido de energia na Fazenda Terra Morena.
Localizada em Correntina, no oeste da Bahia, a
fazenda é administrada por Felipe Scatulin, ao lado
dos pais, Antenor José e Marineia Pirani Scatulin, e
do irmao, Antenor Neto. Com 2.540 hectares de area
irrigada, a Terra Morena cultiva soja, milho, feijao e sor-
go, utilizando 27 equipamentos Valley para irrigacao.
"A ideia da implementacao do sistema hibrido
entre concessiondria, grupos geradores a diesel e usi-
nas fotovoltaicas surgiu devido a falta de energia que
enfrentamos para a implementagao ou expansao dos
projetos. Assim, pensei em uma forma de conduzir o
projeto utilizando outras fontes de energia, além da
concessiondria", explica Felipe.

AFAZENDA TERRA MORENA
demonstra o seu espirito
pioneiro em praticas agricolas
inovadoras e sustentaveis

© FOTOS: Arquivo pessoal

Durante o dia, a usina fotovoltaica assume o pro-
tagonismo, reduzindo a dependéncia do diesel e
diminuindo os custos operacionais. A noite, ou em
momentos de pico, o sistema recorre aos geradores a
diesel, garantindo a continuidade das operagdes. “Com
o sistema da usina, consigo reduzir o custo do diesel
para o grupo gerador em cerca de 35% a 40% durante o
dia. A noite, que é o periodo mais caro fornecido pela
concessiondria, ligo o grupo gerador entre 18h e 21h,
em caso de necessidade de enchimento dos reserva-
térios e canais de irrigacao’, destaca Scatulin.

A transicao para um sistema hibrido complexo exi-
giu parcerias estratégicas. Com a colaboragao da Valley
e da AgroJoule, a Fazenda Terra Morena conseguiu im-
plementar uma solucdo personalizada que atende as
necessidades especificas. O produtor reforca também
aimportante parceria com a empresa Nema Energy, de
Santa Catarina, que forneceu os geradores e orientou
a equipe na utilizacao de um sistema noruegués para
seu gerenciamento, viabilizando a integracao entre
usina solar, geradores e concessionaria.

O Gerente Comercial da Ag Solar da Valley, Murilo
Risso, destaca os aspectos da dindmica energética do
projeto. “Todas as fontes podem operar simultanea-
mente, mas a estratégia preferida pelo cliente é utilizar
a fonte solar em primeira instancia, complementada
pela concessiondria para suprir demandas que a usina
solar nao consegue atender. Em caso de falta de energia
pela concessiondria, entram em acao os grupos gerado-
res diesel para atender a demanda do cliente", explica.

A transi¢ao para um sistema hibrido apresentou de-
safios na gestdo da demanda hidrica e na adaptacao aos
padroes de irrigagao durante os periodos de sol. “O su-
porte da equipe do Valley Scheduling foi fundamental,
auxiliando nas decisoes de irrigacdo durante essa fase de
transicdo. A qualidade instavel da energia fornecida pela
concessiondria na regiao também gerava problemas como
queimas e desarmes de disjuntores. O sistema hibrido per-
mitiu amparo ao cliente em dias de instabilidade elétrica,
assegurando a continuidade da irriga¢ao”, afirma Murilo.

Segundo o Gerente, a equipe da Ag Solar da Valley
percebe a crescente necessidade dos produtores em ge-
renciar custos de produgao e garantir a seguranca ener-
gética de suas fazendas. “A abordagem hibrida se alinha
perfeitamente, proporcionando flexibilidade, reducao de
custos e seguranca energética para as fazendas. O sistema
hibrido representa uma solugao eficaz para os desafios
energéticos enfrentados pelo setor agricola, contribuin-
do para a sustentabilidade e eficiéncia operacional das
propriedades rurais", reforca Murilo Risso. ®
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“0 SISTEMA HIBRIDO
PERMITIU AMPARO

AO CLIENTE EM DIAS

DE INSTABILIDADE
ELETRICA, ASSEGURANDO
A CONTINUIDADE DA
IRRIGACAO”

MURILO RISSO,
GERENTE COMERCIAL DA AG SOLAR VALLEY

A colaboracao entre a AgroJoule, a Pivodrip Irri-
gacao e a Ag Solar da Valley resultou em um projeto
ambicioso e bem-sucedido. "Inicialmente, a Pivodrip
elaborou um projeto de irrigacao que fosse mais efi-
ciente. Depois, a equipe da AgroJoule, juntamente com
a Ag Solar da Valley, verificou a necessidade energé-
tica para operar o sistema. A implantagao do sistema

A COLABORACAO ENTREA
AGROJOULE, A PIVODRIP
IRRIGAGAO EA AG SOLAR

DA VALLEY resultouemum
projeto ambicioso para a Fazenda
Terra Morena. Na foto abaixo,
Felipe e seu pai, parceiros na
inovagéo e sustentabilidade

hibrido traz mais seguranga, pois permite que parte da
irrigacdo continue operante, mesmo quando nao ha
energia da concessiondria, como é o caso da Fazenda
Terra Morena, onde ocorrem muitas quedas de ener-
gia, chegando a ficar alguns dias sem a energia da con-
cessionaria”, destaca Delduque Garcia, da AgroJoule.

Scatulin também enfatiza a importancia da au-
tonomia proporcionada pelo sistema, garantindo a
continuidade da irrigacdo mesmo em periodos de
instabilidade energética. Para ele, o préximo passo é
expandir a usina solar, reforcando seu compromisso
com a sustentabilidade e a eficiéncia.

“Atualmente, utilizamos 2 MW de energia da con-
cessiondria, 1 MW de usina solar e 1,5 MW de gerador.
Contamos com todo o sistema de telemetria da Valley, o
Base Station, e, na parte de monitoramento, a platafor-
ma Scheduling. Todos atendem muito bem as minhas
necessidades e tém excelente aplicacao no campo, tor-
nando o sistema mais autdbnomo e, consequentemen-
te, o meu negdcio mais rentdvel, gracas ao tempo que
economizo nas minhas operagoes”, pontua o produtor.

Ajornada da Fazenda Terra Morena, ao enfrentar e
vencer a insuficiéncia energética com um sistema hi-
brido inovador, abriu um novo caminho, nao s6 para si
mesma, mas para toda a regido. O sucesso da proprie-
dade vai além do aumento da eficiéncia e da redugao
dos custos. Ele representa uma mudanca de paradigma
no agronegocio, onde a sustentabilidade e a inovacao
tecnolégica se tornam elementos fundamentais na
conducao dos negdcios agricolas. O sistema hibrido de
energia, que combina fontes solares, diesel e elétricas,
nao é apenas uma solu¢ao para um problema imediato,
mas uma estratégia a longo prazo que aponta para um
futuro mais sustentavel e resiliente no campo. Q

© FOTOS: Arquivo Pessoal
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Tudo sobre a visita do CEO
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Applbaum, ao Mato Grosso
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Com potencial para aumentar em até 5000% a area irrigada, Mato Grosso
pode se consolidar como referéncia em produtividade embaixo de pivos

m dos estados mais produtivos

do pais, maior produtor de soja,

milho e algodao, além de redu-
to forte de pecuaria de corte. O Mato
Grosso foi a unidade da federagao com
maior valor de produgdo agricola em
2022, gerando R$ 174,8 bilhdes. Um
grande resultado, mas que poderia ser
muito maior com o uso e implantacao
de sistemas irrigantes.

O potencial de Mato Grosso é tdo
grande, que atualmente apenas 200 mil
hectares sdo irrigados no estado. Mas
hé oportunidade para ampliagao dessa
area em 5000%, atingindo 10 milhoes de
hectares. E o mais importante: 4 milhoes
deles estao preparados para adocao
imediata de sistemas irrigantes.

“Sao dreas ja abertas com agua dis-
ponivel, com necessidade de apenas
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poucas adequacgodes estruturais®, co-
menta Renato Nascimento, diretor da
Associacao dos Produtores de Feijao,
Pulses, Graos Especiais e Irrigantes de
Mato Grosso (APROFIR-MT).

Ainda de acordo com Renato, as
oportunidades para o estado sao tao
grandes, que o incentivo ao uso de tec-
nologias irrigantes pode transformar o
futuro nao sé de Mato Grosso, como de
todo o pais. “Temos o potencial claro de
ser o estado com maior érea irrigada do
Brasil", destaca.

Visando explorar esse potencial,
um estudo foi encomendado pelo Go-
verno do Estado no ano passado, para
identificacdo das 4guas subterraneas e
dguas superficiais (rios, lagos). O levan-
tamento estéd sendo feito pelo Instituto
Mato-grossense de Feijao, Pulses, Graos

Especiais e Irrigagao (Imafir), em par-
ceria com a Universidade Federal de
Vigosa e a Universidade do Nebraska.
A previsao de duracao € de dois anos.

“A gente sabe que temos dgua. Mas
queremos dar seguranga para a comu-
nidade para avancarmos nesse projeto.
As oportunidades sao grandes e agora
vemos que temos vontade politica para
isso acontecer’, comemora, mostrando
que os estudos devem ajudar a agilizar
a concessao de outorgas por parte dos
6rgaos ambientais.

A primeira etapa do estudo acontece
naregido de Primavera do Leste, na ba-
cia do Rio das Mortes. A partir de margo,
a equipe passa a trabalhar também em
Sorriso, na Bacia do Alto Teles Pires.

“A meta do Governo é ter pelo menos
2 milhdes de hectares irrigados até 2030’
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explica o Secretdrio Adjunto de Agrone-
gdcio e Investimentos do Estado de Mato

Grosso, Anderson Lombardi.

AValmont, lider mundial em agricultu-
ra de precisao, tem participado ao lado dos
produtores e governo de discussoes sobre
o avanco da irrigacao no estado. “Sabemos
que cada estado tem seu tempo de matu-
racao. Acompanhamos a consolidacdo da
irrigacao em Sao Paulo e em Minas Gerais.
Neste momento, vemos a Bahia crescer
muito e, sem duvidas, o futuro é o Mato
Grosso. Por isso, olhamos com atenc¢ao
para cd), explicou Cristiano Del Nero, Di-
retor Presidente da Valmont no Brasil.

A H20 Agrosolugoes € o distribuidor
oficial na regido do Chapadao do Pare-
cis. “Realmente, o Mato Grosso tem um
potencial gigante, mesmo com todos os
desafios que o produtor rural enfrenta.
A Valmont, através do distribuidor H20,
tem todas as condicdes reunidas para
ajudar a desenvolver esse potencial na
regiao’, afirmou o Supervisor Comercial
da Valmont, Fausto Coimbra. ®

DE OLHO NO FUTURO, GOVERNO, PRODUTORES E
INICIATIVA PRIVADA SE REUNEM

Produtores rurais, empresarios e governo discutiram
as oportunidades para multiplicar sistemas irrigantes no
estado do Mato Grosso durante um Simpésio na regido de
Campo Novo do Parecis, realizado na primeira semana de
fevereiro. Durante o evento, foram levantadas solugbes e
estratégias para aproveitar todo o potencial irrigante, que
soma mais de 10 milhées de hectares.

“Precisamos produzir cada vez mais alimentos em busca
de seguranca para uma populagéo crescente. Mas a gente
nao pode abrir mais areas. Precisamos ser mais eficientes
com a mesma area. E, para verticalizar nossa produgao,
olhando para o futuro, a irrigagdo € uma das principais
ferramentas”, comentou Paulo Assungéo, proprietario da PA
Consultoria Agronémica, um dos palestrantes do Simpésio.

Além de importantes discussoes, 0s participantes
puderam realizar uma visita técnica a fazenda do Grupo
Fedrizzi,conhecendo detalhes dos resultados conquistados.
O produtor Marlon Fedrizzi enfatizou a diferenca de 7 sacas
a mais de produtividade na areairrigada. “A fazenda irriga
quase 60%, e tem um resultado final superior as outras —que
nao irrigam —em torno de 35%. Mas a conta da irrigacéo,
hoje, é a seguranga. Estamos falando em mudangas
climaticas, em sustentabilidade, e a irrigagdo vem ao
encontro a tudo isso”, pontuou.

"0 potencial do Brasil é inquestionavel e muito
animador”, destacou Avner M. Applbaum, Presidente e CEO
Global da Valmont, que participou do evento ao lado de
outras liderangas da empresa, mostrando o apoio direto no
desenvolvimento da regiéo.

Avner pdde apresentar um pouco sobre a empresa,
numeros de atuagdo mundial e estratégias operacionais.

“A populagéo esta crescendo, exigindo mais alimentos e
alimentos mais saudaveis. E, para garantir a seguranca
alimentar para essas pessoas, enfrentamos os desafios
climaticos e desafios estruturais. Ao mesmo tempo, lidamos
com nossa preocupacgao constante com o meio ambiente

e a sustentabilidade”, detalhou, acrescentando que a
empresa esta constantemente focada em buscar inovagdes
e solugoes para equilibrar e resolver essas questoes. “Nos
temos os melhores produtos, as melhores tecnologias, a
melhor rede de vendas... estamos sempre trabalhando para
nos superar e apoiar o produtor”, completou.

PIVOT POINT 2024
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o agronegdcio, cada acao
é produto de um movi-
mento. Do planejamento
a colheita, esse dinamis-

mo incessante, pautado
nas relagcdes humanas e no trabalho, cria
o fluxo que move o setor adiante. E no
movimento que encontramos a energia
motriz que impulsiona a inovacao, a pro-
dutividade e o progresso. Como uma em-
presa comprometida com a exceléncia
e a evolucao continua, a Valmont busca
ndo apenas acompanhar os movimentos
do mercado, mas lidera-los.

Aos olhos do Diretor de Marketing
Regional América Latina e Caribe da
Valmont, Emiliano Barreto, o atual
momento vivido pela empresa se equi-
para a evolucdao do mercado e as ne-
cessidades dos produtores brasileiros,
assim como o interesse por solucoes
de irrigacdo cresce com autonomia,
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NOSSA FORCA
MOVIMEN
SEU NEGOCIO!

Em um mercado exponencial e robusto, Valley se destaca por
trazer como esséncia o foco nas necessidades do produtor rural

transcendendo os contextos econOmi-
cos e politicos que se apresentam no
paifs, o que gera otimismo. “A Valmont
tem apresentado sélida expansao nos
dltimos anos, fruto do crescimento
da irrigacao agricola no Brasil. Cada
vez mais, os produtores reconhecem
os beneficios que a irrigacao traz para
a agricultura, e a Valley - lider global
em Irrigacdo Agricola - é a escolha
preferencial do mercado pela qua-
lidade de seus produtos e servicos e
por ter a mais bem capacitada rede
de distribuicdo do mercado. Além
disso, a recente ampliacao da nossa
fdbrica, em Uberaba, nos permitird
atender a demanda crescente com
os melhores sistemas de irrigacdo do
mercado. Os produtores ja conseguem
entender que a irrigacao vai além
da seguranca de disponibilidade da
4gua, e que é uma grande alavanca de

produtividade para suas lavouras. Em
um cendrio de volatilidade nos precgos
das commodities e custos da operagao
mais altos, que reduzem as margens
da operacao agricola, ter a garantia de
maior producdo, com uso inteligente
dos recursos, é decisivo para resulta-
dos superiores e protecao do patrimo-
nio do agricultor”, comenta.

Os beneficios providos por essas
tecnologias revelam o fio condutor do
trabalho da Valmont: a transforma-
¢do das realidades dos produtores por
meio de bons resultados produtivos,
gerando cases de sucesso como 0s que
estampam as paginas desta revista.
“Nosso foco, hoje, é a geracao de va-
lor agregado para os clientes Valley. A
esséncia da marca esta justamente em
oferecer produtos, servigos e solucoes
que potencializem os negbcios agri-
colas pelo pais. Nosso trabalho diario,




ey

em todos os setores da empresa, é mo-
vido por esse compromisso’; destaca

a Gerente de Marketing da Valmont
Brasil, Cé4ssia Parreira.

A consondncia com esses obje-
tivos é um pilar fundamental para
o Departamento de Marketing da
Valmont, que busca entender as ne-
cessidades dos clientes e, muitas ve-
zes, se antecipar a elas. “Nossas agoes
demonstram nossos produtos e ser-
vicos de forma integrada aos clientes.
Naturalmente, o pivo central é o pro-
tagonista do nosso portfélio, potencia-
lizado com equipamentos e acessorios
de altissima tecnologia, como cameras
que detectam anomalias nas lavouras
ou sistemas de operagao do pivo a dis-
tancia. Trazemos todas essas solucoes
nas feiras nacionais e regionais do agro-
negdcio, além de demonstracdes em
dias de campo, quando conseguimos

estar mais préximos dos nossos clientes
e ouvi-los presencialmente’, comenta
Emiliano Barreto.

Vem também do pivo central a ins-
piracdo para o conceito "Nossa forca
movimenta seu negdcio"”, adotado pela
Valley para o ano de 2024. “Por defini-
¢ao, o pivd é uma estrutura sélida, ro-
busta, que se movimenta para fornecer
um recurso vital de forma inteligente:
4gua para as lavouras. Além disso, esse
conceito evidencia que tudo o que faze-
mos é com muito trabalho e dedicacao,
sempre buscando o melhor para a evo-
lugdo do negdcio dos nossos clientes’,
destaca o Diretor.

Aos olhos do Diretor Presidente da
Valmont Brasil, Cristiano Del Nero, essa
proatividade esta intrinseca no DNA da
empresa. “Acreditamos que estar em
constante movimento é essencial para
potencializar o sucesso dos nossos

Vatry,

produtores. Estamos empenhados em
estar na vanguarda da inovacao, bus-
cando constantemente maneiras de
melhor servir nossos clientes e fortale-
cer nossas parcerias com eles. Esse di-
namismo chancela o importante papel
de lideranca que desempenhamos no
mercado, e nos motiva a trabalhar por
resultados ainda melhores’, pontua.

Com forca e movimento, a Valmont
traga perspectivas grandiosas para esse
ano, que deve ser marcado por lideran-
¢a, bons resultados e ainda mais hist6-
rias de sucesso porteira adentro. “Em
2024, a marca Valley continuara a de-
sempenhar o seu protagonismo e refe-
réncia no mercado, com destaque nos
principais eventos do setor, apresen-
tando novidades em produtos e servi-
¢os e, principalmente, com proximida-
de dos nossos distribuidores e clientes’,
conclui Emiliano. @

PIVOT POINT 2024
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TRILHANDO 0S CAMINHOS
DA IRRIGACAO

Historias de sucesso de duas
distribuidoras Valley destacam
aforgae o crescimento da
irrigacao e da atividade agricola
em Minas Gerais, na Bahia

e no Rio Grande do Sul.

SEDE: MINAS GERAIS
FILIAL: BAHIA

PIVODRIP

ormada por montanhas que encontram hori-

zontes e campos verdejantes, Minas Gerais é

uma terra de oportunidades e promessas para
o agronegdcio. A fértil terra mineira floresce como um
cendrio de abundancia e prosperidade. Foi nesse con-
texto que o empresdrio Sérgio Zaggo iniciou, em 1995,
uma histdria de dinamismo, dedicacao e sucesso.

No municipio de Patos de Minas (MG), em um c6-
modo comercial alugado sob o apartamento que mora-
va com a esposa e os dois filhos, ele fundou a Pivodrip.
Seu objetivo era oferecer aos produtores da regido ex-
celéncia técnica, solucoes inovadoras e seguranca em
investimentos de irrigagao.

“Quando comecou, trabalhavam apenas meu pai e
minha mae. Eu tinha nove anos, e minha irma, seis. Lem-
bro dos meus pais montando prateleiras e méveis da loja.
Eu e minha irma ‘ajudéavamos’ contando pegcas, que hoje
sei que eram bocais de aspersores de pivos’, relembra
Hugo Zaggo, filho de Sérgio e atual Diretor da empresa.

Antes da fundacao da Pivodrip, Sérgio trabalhava
na Asbrasil, que mais tarde passaria por uma fusao



com a Valmont. Esse relacio-
namento permitiu que, desde
sua criacdo, a empresa fosse
uma distribuidora oficial Va-
lley. Ao longo dos anos, essa
parceria foi se fortalecendo e
intensificando.

Com o tempo e muitos es-
forcos, a Pivodrip comecgou
a se estabelecer na regiao e a
ampliar seu quadro de colabo-
radores. Em 1999, o gestor ad-
quiriu um lote e construiu sua
sede propria, na Avenida Jus-
celino Kubitschek de Oliveira,
uma das principais da cidade.
“A Pivodrip seguiu contratando,
crescendo e passando pelos al-
tos e baixos do mercado, sem-
pre cumprindo o seu propdsito
de trazer ao setor de irrigacao o
melhor em produtos, tecnologias e servicos, junto com
a Valmont’, destaca Hugo.

Em 2014, a Pivodrip foi convidada a implementar
uma nova unidade em Luis Eduardo Magalhaes (BA),
desbravando o setor agricola baiano. Sérgio aceitou o
desafio e convidou o filho para trabalhar ao seu lado.
"De l4 para c4, a Pivodrip Nordeste cresceu de dois para
157 profissionais, e continuamos focados na melhoria
continua de nossos processos e profissionais, para aten-
der aos nossos clientes da melhor maneira possivel’,
comenta Hugo.

Cinco anos depois da chegada no oeste baiano, a
Pivodrip inaugurou uma nova loja em solo mineiro, no
municipio de Pirapora (MG). Ao todo, o grupo conta
hoje com 211 colaboradores em suas trés unidades,
distribuidos entre as areas de projetos/comercial, as-
sisténcia técnica, montagem, administrativo, financeiro
e contabil, faturamento e venda de pecas.

De acordo com Hugo, a empresa conta com um vo-
lume de vendas muito expressivo, especialmente na
unidade Nordeste. No entanto, a constante atualizacao
e atenc¢ao sao as chaves para o sucesso da participacao
da Pivodrip no mercado. “Tanto a Pivodrip quanto a
Valley sao recebidas no mercado como fornecedoras de
produtos e servigos de primeira linha, que prezam por
seguranca, confiabilidade, uso consciente de recursos e
eficiente adogdo de tecnologias para o agronegécio. )

DA PIVODRIP DE
MINAS GERALIS, Sérgio
Zaggo - fundador, e seu
filho Hugo Zaggo, atual
Diretor da empresa

PIVOT POINT 2024
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TANTO A PIVODRIP
QUANTO A VALLEY
SAO RECEBIDAS NO
MERCADO COMO
FORNECEDORAS

DE PRODUTOS

E SERVICOS DE
PRIMEIRA LINHA

Somos lideres nos mercados nos quais atuamos, mas
como sao regioes com grande potencial para o negoé-
cio de irrigagao, temos que nos manter vigilantes com
a atuacao da concorréncia’, diz.

Para 2024, as perspectivas da Pivodrip sao grandio-
sas, focadas em uma ampliacao e solidificacao ainda
maior do negécio. “Recentemente, adquirimos novas
areas na Pivodrip MG, portanto deveremos focar em
uma cobertura adequada para estas novas regioes de
atendimento. Na Pivodrip NE, teremos como novidade
a filial do distrito de Rosario, municipio de Correntina
(BA), que devera trazer aos clientes da regiao mais agi-
lidade e qualidade no fornecimento de nossos produtos
e servicos’, conta.

A trajetdria da Pivodrip € a prova de que, com visao,
determinacao e compromisso com a qualidade, é possi-
vel transformar o agronegdécio e construir um futuro
mais promissor e produtivo para a agricultura brasileira.

“A Pivodrip é uma empresa que consegue equili-
brar essa experiéncia de quase trés décadas com um
olhar ao que hé de novo em termos de tecnologias
de irrigacdo, controle e automacao, e tecnologias de
controles de processos e gestao. Ainda temos muito
a crescer em todos os aspectos, mas contamos com
colaboradores com quase 30 anos de experiéncia, ao
mesmo tempo que temos colaboradores saindo da fa-
culdade. Acredito que este equilibrio inato da empresa,
nossos colaboradores e a lideranga do Sérgio sejam
fatores definitivos’;, conclui Hugo.

PIVOT POINT 2024

U\g RI0 GRANDE DO SUL

SLC MAQUINAS

4 quase 60 anos, no amago das lavouras do

Rio Grande do Sul, onde a agricultura é parte

intrinseca da identidade gaticha, um grupo
atua como um farol de inovagao e eficiéncia no setor
agricola. Com uma trajetdria sélida e um olhar voltado
para o futuro, a SLC Mdquinas se estabeleceu desde a
década de 60 como uma referéncia no mercado de ma-
quindrio para o trabalho no campo.

Permeando distintas configuracoes comerciais,
societarias e de marca ao longo dos anos, o perfil de
negocios da SLC sempre foi marcado pela sinergia tec-
nolégica e pela entrega das melhores, mais assertivas e
seguras ferramentas ao produtor rural. Esses aspectos
possibilitaram um amplo crescimento da atuacao do
grupo em territério nacional, formando uma equipe ro-
busta e conquistando uma vasta cartela de clientes, que
confiam na empresa e nas solucoes difundidas por ela.

Em 2019, a SLC Méquinas firmou uma grandio-
sa parceria com a Valmont, lider global do setor de
irrigacao agricola. Tornando-se uma revenda oficial
Valley, o grupo passou a oferecer tecnologias de pon-

ta e alternativas rentédveis para seus clientes, operan-
do a comercializacao e o pds-vendas dos mais atuais
equipamentos e solucoes para sistemas de irrigacao e
projetos de energia fotovoltaica.
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SLC MAQUINAS

Segundo o Gerente de Irrigacao e Energia Solar da
SLC Maquinas, Alexandre Hauschild Schmidt, a abertura
da empresa para os novos mercados foi pautada na visao
das tecnologias como oportunidades valiosas para o pro-
dutor rural. “A irrigacao é vista pela Direcao Comercial
como um potencial. Entendemos que a estabilidade na
produtividade do agricultor passa pela irrigacao. Esse foi
o principal fato que motivou a parceria’, pondera.

A abrangéncia de 2/3 do estado é um dos aspectos de
destaque do distribuidor. Hoje, o trabalho da SLC se faz
presente em mais de 200 municipios do Rio Grande do
Sul. Em 2023, a empresa atingiu a marca de 27 unidades
em operacao. Sao 130 colaboradores da drea comercial
oferecendo solugoes de irrigacao e energia solar aos
clientes SLC. O time inclui ainda 27 Gerentes de lojas, 09
equipes terceirizadas para montagem de equipamentos
novos, 03 equipes terceirizadas para manutencao e re-
visdo de pivos, 03 vendedores dedicados para irrigacao,
02 Especialistas em Pecas para irrigacao, 01 Coordena-
dor de Obras e 01 Gerente Corporativo.

A visao da SLC Méquinas transcende a comerciali-
zacao de equipamentos. Sua estrutura moderna abrange
todas as etapas do processo, desde o desenvolvimento
de projetos até o acompanhamento de tramites ambien-
tais, montagem e assisténcia técnica.

ALEXANDRE
HAUSCHILD SCHMIDT,
Gerente de Irrigagéo
e Energia Solar da
SLC Maquinas

Segundo Alexandre, o trabalho da revenda nos ulti-
mos cinco anos tem alcancado uma série de resultados
positivos. “Possuimos clientes com fazendas modelo,
bem como grandes produtores, que sao referéncia em
nossa area de atuacao e estao iniciando o trabalho com
irrigacao. Sao destaques e cases de sucesso por duas
razoes: o grande aumento na produtividade de milho e
a solida relacao entre a distribuidora e o cliente’; destaca.

Schmidt reforca a crescente demanda do agronegé-
cio gaicho por irrigacao e tecnologias inovadoras, au-
tomatizadas e integradas. “A agricultura irrigada no Rio
Grande do Sul vem crescendo a cada ano. E um caminho
sem volta, com cada vez mais produtores entendendo
que a falta de chuva dos tltimos anos causou muitos
prejuizos para ndo irrigantes. O Governo também vem
olhando com bons olhos para o setor. Hoje, o produtor
ja pensa na verticalizacao da produtividade, investindo
primeiro na irrigacao e depois em maquindrio’, reflete.

Em uma jornada marcada por sucessos, parcerias e
compromissos cumpridos, a SLC segue colecionando os
louros de um trabalho integro, dindmico e bem executado.
A busca por novas solucoes, o aprimoramento constante
e a vigorosa parceria com o maior portfélio de solu¢oes
tecnoldgicas para irrigacao e energia solar do mercado sao
os pilares que impulsionam a empresa adiante. @)

PIVOT POINT 2024
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INAUGURACAQ PLANTA INDUSTRIAL

FOI UM SUCESSO!

Ainauguracao da expansao da planta industrial da Valmont em Uberaba (MG),
realizada no fim de 2023, reuniu liderancas globais e colaboradores da empresa,
rede de distribuicao e representantes oficiais do Estado e do municipio.

Confira alguns registros do momento!

JOHN SCHWIETZ, VICE-PRESIDENTE
E GERENTE GERAL DA VALMONT
INDUSTRIES, ressaltou o impacto da
ampliacdo em escala global
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AINAUGURAGAO
destacou o protagonismo
e participagao de todos
os colaboradores para o
sucesso da Valmont

AARON SCHAPPER, PRESIDENTE DE GRUPO
DA VALMONT INDUSTRIES, exaltou o
crescimento do setor agricola brasileiro
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MODERNIZE SEUPIVO
E FAGA A SUA LAVOURA
RENDER MAIS




Méﬂlihori'as que
deixam seu pivo
mais eficiente

Reduza os custos de operacao e
aumente a produtividade com:

Procure o seu Distribuidor Valley.

valleyirrigation.com.br

Novos aspersores

Modernizacao de painéis

Chaves de partida mais eficientes
Substituicao de tubos da

parte aérea




@ valleyirrigation.com.br (o) valleyirrigation

valley_brasil [in) company/valley-irrigation € ValleyIrrigationPortugues





